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Artik Daha Giiclayiiz...

Yeni yila yine hizli bir giris yaptik. ilk ceyredi geride biraktiimiz su giinlerde geriye
donup baktigimizda, kisa sirede onemli is birliklerine imza attigimizi gordik. Bunlar
icerisinde en onemlilerinden biri Japon devi Mitsui’'nin ailemize katilmasi oldu. Yiizde
yuz ailemize ait olan sirketimizin ylzde 15°lik kismina diinyanin en biylk sirketlerinden
Mitsui'yi dahil ederek glicimize gi¢ kattik. Bu isbirlidiyle daha genis bir cografyada
rekabet Ustiinligu elde edecedimize inaniyoruz.

Sektoriun lider firmasi olma sorumlulugu ile hedeflerimizi daha da gelistirdik. Cevreyi
koruyacak calismalara imza atarak, musterilerimiz ve tiketicilerin ambalaj konusunda
daha fazla bilin¢clendirilmesini misyon edindik. Bu nedenle metalin sonsuz geri
donistirulebilir bir malzeme olduguna dikkat ¢ceken Metal Geri Donitisim logosunu
kullanmaya basladik. Sadece logoya destekle kalmayip, yonetim kurulunda oldukgca
aktif oldugumuz Avrupa Metal Ambalaj Birligi'ni (EMPAC) istanbul'a davet ettik. 17
Nisan’'da Sarten Ambalaj'in sponsorlugunda Metal Ambalajin Sirdirilebilirligi ve
Pazardaki Konumu” temali uluslararasi bir konferans diizenledik. Yerli ve yabanci
konusunda uzman konusmacilarin yer aldigi konferansa ilgi bizleri memnun etti.
Sonsuz kere geri donistirdlebilir metalin, hem cevreye hem de isletmelere saglayacagi
katkilara vurgu yapildi. Bu vesileyle, etkinligimize katilan tim dostlarimiza tekrar
tesekkiir ediyoruz.

Tdm bu gelismeler gerceklesirken, yurt i¢i ve yurt disi tanitim ¢alismalarimiza da
devam ettik. Sadece subat ayinda dinyanin ¢ farkli tlkesinde gergeklestirilen
fuarlarda yeni triinlerimizi ve teknolojimizi anlatma firsati bulduk. Anlatmaya da devam
edecegiz. Hem Urinlerimizi, hem metalin avantajlarini anlatarak bilinglendirmeye
devam edecediz.

2014’0 buyuyerek kapatmistik, 2015°e ise gii¢clenerek giris yaptik. Simdi bu glictimizi,
buylkligumuze yakisir sekilde kullanacagiz. Her zaman oldugu gibi Gretmenin
otesinde bir sirket olmaya devam edecegiz. Misterilerimizle birlikte biylyerek hep
birlikte koruyacagiz diinyayi...

Saygilarimizla
Sarten Yayin Kurulu
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sarten Ambalaj ve SMC
Ortakhiginda Pnomatik
Egitimleri Gerceklesti

Sarten Ambalaj Pnomatik tedarikgisi SMC ile 31
Mart-1 Nisan tarihleri arasinda, Gebze Yerleskesinde
Ucretsiz olarak pnomatik egitimleri gerceklestirildi.
Sarten bakim elemanlari ve ustalarinin, giincel
teknolojiyi yakindan takip etmeleri ve bu konudaki
gelismeleri izlemeleri amaciyla gerceklestirilen
egitimler; iki glin stresince devam etti. 20 katiimci ile
sinirlandirilan egitim, Gebze Teneke, Gebze Plastik,
Gemlik, Karacabey Teneke, Dairy Pak fabrikalarinca
belirlenecek elemanlari kapsamaktadir. EGitimin bir
diger ayagdi olarak Manisa duslnilmektedir.

sarten’e Birincilik Odiili

istanbul Maden ve Metaller ihracatci Birlikleri (IMMIB)
2014 ihracatin Yildizlari'ni secti. IMMIB 2014 yilinin
ihracat yildizlarini 65 farkli kategoride toplam 195
odil ile taglandirdi. 2014 odillerinde Sarten Ambalaj,
metal ambalaj ihracatinda 1. sirada yer aldi. Sarten
CEO’su Zeki Saribekir, odulinid Ekonomi Bakani Nihat
Zeybekgi'nin elinden aldi.

L o oo ,
Bir 0diil de BP Castrol’dan
-—_;U ] £+ . Son 10yilda 20°den fazla 6dul alan Sarten Ambalaj, son
& . olarak BP Castrol tarafindan da ddiille taclandirildi. BP
TIN YILD!ZLA Rl . Castrol'un Tiirkiye tedarikcileri arasinda diizenlemis
Thacl Ey E . oldugu odul toreninde Sarten Ambalaj, kalite 6diliine
I8l® N[ . ve dort ayri kategorinin toplami Uzerinden yapilan

degerlendirmede, Sarten Ambalaj, Best In Class
oduliine layik goruldu.

g
L Ealcape wp wigEl

.5 'EE“

Uretim siirecinde Ar-Ge ve teknolojiye 5nem veren Sarten
. Ambalaj, kalite zincirini olusturmak icin musterilerinin
. ekiplerine de egitim veriyor. Sarten, Karacabey Ticaret
. Odasi'nda diizenledidi egitim programiyla, musterilerin
* kalite kontrol ustalari ve mihendislerden olusan teknik
. ekiplerine, ‘Teneke Ambalaj Kenet Terminolojisi ve Kutu
Kapama' egitimi verdi.
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sarten, Balikesir

Ekonomi Odiili’ni aldi

Balikesir Sanayi Odasi, Balikesir Ticaret Odasi, SGK

ve Vergi Dairesi Baskanligi'nin ortak organizasyonu ile
diizenlenen “Balikesir Ekonomi Odiilleri” téreninde,
2014 yilinda en cok gelir ve kurumlar vergisi, en cok SGK
primi 6deyen kisi ve kuruluslar ile en ¢ok ihracat yapan
10 firma da agiklandi. iSO 500 Biiyiik Sanayi Kurulusu
arasina girmeyi basaran Sarten Ambalaj da ddile layik
goruldu.

Koc Universitesi Yonetici :
Gelistirme Programi Tamamland :

Kog Universitesi biinyesinde gerceklestirilen
TURQUALITY Yonetici Gelistirme Programi'na Sarten
Ambalaj calisanlarindan bir ekip katilarak, altr aylik
egitimi basari ile tamamladilar.

Tirkiye Ekonomi Bakanligi destegiyle markalasma
hedefi ile calisan TURQUALITY® firmalarinin
beklentilerine paralel olarak tasarlanan egitimler
Yonetim, Organizasyon, Operasyon ve Siire¢ Yonetimi,
Tedarik Zinciri, Finans, Muhasebe, Pazarlama ve
Perakende modiillerinden olusmaktadir.

Diinyada Devlet Destekli ilk ve Tek Markalasma
Programi olan TURQUALITY®, “10 yilda 10 diinya
markasi yaratmak” vizyonu ile sadece parasal bir
destek olmaktan 6te, global marka olma potansiyeline
sahip Turk markalarini her asamada gelistirmekte ve
desteklemektedir.

sarten Bulgaristan’a

lhracat Odilii

Sarten’in yurt icindeki basarilari
kadar yurtdisindaki yatirimlari

ve ¢alismalari da dikkat ¢ekiyor.
Pleven Ticaret ve Sanayi Odasi

ve Pleven Belediyesi tarafindan
Sarten Bulgaristan, 2014 ihracat
ve Uluslararasi Prestij 6dulu aldi.

]
1 Ay, 3 Ulke, 3 Fuar

Sarten Ambalaj’in 2015 yilinda da yurtdisi tanitim
¢alismalari tim hiziyla devam ediyor. 4-5 Subat
2015 tarihleri arasinda Fransa’'nin Paris sehrinde
dizenlenen Aerosol Forum Fuari'nda metal
Urtnlerini tanitan Sarten, 9-13 Subat 2015 tarihleri
arasinda Rusya'nin Moskova sehrinde diizenlenen
Prod Expo fuarina katildi. Bu fuarin ardindan Sarten
ekibi, 26 Subat - 1 Mart 2015 tarihleri arasinda
Yunanistan'in Selanik sehrinde diizenlenen Detrop
fuarina katilim sagladi.
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Sarten Ambalaj ve Japon
Devi Mitsui’den Giic Birligi

Turkiye'nin en biyik ambalaj sirketi Sarten, diinyanin en buylk
sirketlerinden Mitsui’yi yiizde 15 oraninda ortak almak icin anlasmaya
vardi. Sarten CEO’su Zeki Saribekir: “Bu isbirligiyle daha genis bir
cografyada rekabet listiinligi elde edecegimize inaniyoruz” dedi.
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arten Sanayi ve Ticaret AS, 24 Mart Sali ginu

istanbul’'da Ciragan Sarayi'nda diizenlenen térenle

dinyanin onde gelen sirketlerinden Mitsui & Co.

ile gliclerini birlestirecek anlasmaya imza atti.
Sarten CEQ’su Zeki Saribekir, “Hedefimiz bélgemizin bir
numarali ambalaj sirketi olmak. Yizde yiizi ailemize ait olan
sirketimizin ylizde 15 hissesini Mitsui'ye devrederek daha
genis bir cografyada rekabet Ustiinligu elde edecegdimize
inaniyoruz. Sarten olarak, gelisen ve globallesen diinyada
daha kaliteli, daha hizli ve daha ucuz olmak i¢in bu ortakligi
gerceklestiriyoruz. Mitsui, Sarten’in hizli biyimesine Japon
vizyonu ile destek olacak” dedi.
Metal ambalaj kutu Uretiminde Avrupa Uglncisu olan
Sarten’in Tlrkiye'de 13, Rusya ve Bulgaristan'da da 2
tesisi bulunuyor. CEO Zeki Saribekir imza toreninde yaptigi
konusmada, Sarten Yonetim Kurulu adina Tirkiye'ye, Tirk
ekonomisine ve Sarten’e duyduklari giiven icin Mitsui'ye
tesekkirlerini ifade etti. Torene Sarten yoneticileri
ve Mitsui'den dokuz Ust diizey temsilci katildi. Varilan
anlasmaya gore Sarten’in yonetim yapisi degismedi. Sirketin
yonetimini Ustlenen Saribekir Ailesi, ambalaj Gretim ve
satis faaliyetlerini stirdiirecek. Mitsui Genel Merkezi'nden
yapilan aciklamada ise “Mitsui & Co., Orta Vadeli Yonetim
Plani'nda Tiirkiye'yi oncelikli tilke olarak belirledi” denildi.
Bu ortaklik sayesinde Mitsui’'nin Tirkiye'deki ve bolgedeki
biyiime riizgarini arkasina alacagi kaydedildi. Mitsui'nin
duyurusunda, “Nifus artisi, yasam tarzlarindaki degisimler,
is glclne katiimda kadinlarin giderek daha ¢ok varlik
gostermesi gibi faktorler goz ontnde bulunduruldugunda,

Mitsui: Sarten'in' Turklye ve cevre ambalaj sektortindeki talepte yukari yonli bir egilim

. G beklenmektedir. Bu sebeple Sarten’in, Turkiye ve cevre
tlkelerde daha fazla buyume ve tlkelerde daha fazla biiyiime ve gelisim gostermesi

gelisim gostermesi ongorulebilir.  6ngoriilebilir” ifadelerine yer verildi.

Bu ortaklik sayesinde Mitsui de Duyuruda Mitsui'nin, yapti§i sermaye yatirimiyla birlikte
ey . e g e Sarten’in Urln yelpazesini ¢cesitlendirmesine yardimci
Turklye ve bolgedekl buyume olarak yeni is firsatlari yaratacagi ve en son ambalaj
ruazgarini arkasina alacaktir. teknolojilerine ulasma konusunda destek olacagi da
belirtildi.

> > > > > P P> P Mayis2015|Sarten World 9



Haberler» » » » » » » » »

METAL AMBALAJIN
sURDURULEBILIRLIGI
VE
PAZARDAKI KONUMU

arten Ambalaj'in ev sahipliginde, yaklasik
300 kisinin katildigi 17 Nisan Cuma gunu
Point Hotel'de gergeklestirilen “Metal
Ambalajin Surdurulebilirligi ve Pazardaki
Konumu” temali konferansi, EMPAC’in Turkiye'de
dizenledigi itk organizasyon oldu. Konusunda
uzman konusmacilarin yer aldigi konferansin
ogleden onceki panelinde Sarten CEQ’su Zeki
Saribekir, Avrupa Metal Ambalaj Birligi (EMPAC)
CEO’su Gordon Shade ve iletisim Direktori Ellen
Wauters’in yani sira, BIM Operasyon Komitesi
Baskani Galip Aykag, 25 yillik Sainbury’s pazarlama
deneyimiyle Alison Austin ve CEVKO Genel Sekreteri

Metal Ambalaj:
Sonsuz Geri Donasim...

Sarten’in ev sahipliginde Istanbul’da diizenlenen “Metal Ambalajin
Sirdiiriilebilirligi ve Pazardaki Konumu” temali konferansta, metal
ambalajin sirdirilebilir ve sonsuz defa geri dondistiiriilebilme
ozelligiyle cevreye ve ekonomiye katkisi orneklerle anlatild..

Mete imer konusmaci olarak katildi. Konferansta
metal ambalajin giinlik yasamdaki onemine

vurgu yapilarak sirdirilebilir ve sonsuz defa geri
donusturulebilme avantajiyla gelecek yillarda gevre
acisindan daha biylik oneme sahip olacagi belirtildi.

Sarten CEO'su Zeki Saribekir, yaptigi acilis
konusmasinda, metal ambalajin hijyenik, icinde
sakladigi trline uzun raf omri saglayan ve dogaya
zarar vermeden sonsuz geri donusturilebilen bir
Urtin oldugunu belirtirken, Avrupa Metal Ambalaj
Birligi (EMPAC) CEO’su Gordon Shade, siirdiiriilebilir
ambalaja olan talebin arttigini ve bu konuya
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edilmeyen sirketlerin ticari stratejilerinde rakiplerine yenilebilecegini kaydetti. BIM
Birlesik Magazalar AS icra Kurulu Uyesi Galip Aykac da ambalajin iiriinleri koruyan ve
misteriyi Griini almasi igin tesvik eden bir elbise oldugunu belirterek, BiM markali
urinlerin yliksek satislarinda ambalajin cok etkili oldugunu kaydetti. Sainsbury
Marketler Zinciri eski Ust diizey yoneticisi ve Woodside Training kurucusu Alison
Austin ise, metal ambalajin avantajlarini anlatmak icin ureticilerin, tedarikcilerini ve
miusterilerini bilinclendirecek bir iletisim stratejisi ylriitmeleri gerektigini soyledi.

Metal ambalaj pazari biiyiiyor

Metal ambalaj, suirdirilebilir ve sonsuz defa geri donusturulebilir olmasinin
avantajiyla diger ambalajlara nazaran daha ¢ok talep goriyor ve pazarini blydtiyor.
Gelismis ve gelismekte olan ulkelerde artan cevre bilinci, metal ambalajin oneminin
daha ¢ok on plana cikmasini sagliyor. Diinya genelinde toplam ambalaj pazarinin
820 milyar dolar oldugu belirtilen konferansta, Tirkiye'nin 20 milyar dolarlik bir
paya sahip oldugu aciklandi. Toplam ambalaj pazarinda en biylk payin, dayanikli ve
sonsuz geri donustirulebilme avantajiyla metal ambalajda oldugunun alti cizildi.

Konferansta metal ambalajin giinliik yasamdaki onemine vurgu yapilarak surdirtlebilir ve
sonsuz defa geri doniistiiriilebilme avantajiyla gelecek yillarda cevre acisindan daha bliyiik
oneme sahip olacagi belirtildi.

ﬁ
¥
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“Metal Ambalajin Sirdiriilebilirligi ve Pazardaki
Konumu” temali konferansin acilis konusmasina
katilimcilara tesekkiir ederek baslayan Sarten CEOQ’su
Zeki Saribekir, ilki gerceklestirilen bu konferansin tg¢
yilda bir tekrarlanmasini istediklerini belirtti.
Konusmasinda ambalajin 6nemine dedinen Saribekir,
her Uridnin ambalaja girmesini istediklerini belirterek
konusmasini sdyle stirdirdi: “Ambalaj trtine kimlik
kazandirir. Her seyi ambalaja koymaliyiz ve es zamanli
olarak geri dontisimini de distinmeliyiz. Toplantimizin
ana gindemi metal ambalajin sirdurulebilirligi. Bu
toplantimiz bundan yaklasik bir yil 5nce EMPAC- Avrupa
Metal Ambalaj Ureticileri Birligi'nde giindeme geldi,
beraber sekillendirdik ve bugtine geldik. EMPAC
Avrupa’nin en biiyiik ve nemli Metal Ambalaj Ureten
firmalarinin olusturdugu, Avrupa Toplulugu'nda lobi
faaliyetleri ylriten ve merkezi Briksel'de bulunan bir
sivil toplum kurulusudur. Sarten, benim de Yonetim
Kurulu Uyesi oldugum bu kurulusun tyesidir . Ayrica
EMPAC biinyesinde yer alan “Pazarlama, Cevre ve
Sirdurdlebilirlik” ve “Gida ile Temas” komiteleri
calismalarinda ekiplerimiz aktif bicimde yer almaktadir.
Metal ambalaj, sonsuz geri donusebilen, yani dogaya
zarar vermeden tekrar tekrar yeniden kullanilabilen

bir ambalaj turudur. Ayrica, icinde sakladigi trin

eder bir gida Urlinl ise, onu nefasetini ve besin
degerlerini kaybetmeden raf omri sonuna kadar en
hijyen kosullarda korur. Eger trin; endistriyel veya
kozmetik bir tirlin ise, trintn kimyasal ve fiziksel
ozelliklerini en st diizeyde korur. Metal ambalaj ayrica,
tim uluslararasi tasimacilik standartlarina uygun bir
ambalajdir”

Halki bilinglendirecek projelere sponsor olabiliriz
Belirtilen ustinliklere ragmen metal ambalajin pazarda
ve tiketicilerin algisinda hak ettigi yerde olup olmadigi
tartisilan bir konu olduguna dikkat ceken Saribekir,
soyle devam etti: “Bu nedenle tiketiciyi daha iyi
bilinclendirerek metal ambalaj algisini olmasi gereken
yere getirmemiz gerekiyor. Bunu da, paydaslarla, is
ortaklarimizla, ortak calismalar yaparak gelistirmeliyiz.

Sarten CEO’su Zeki Saribekir:

Metal Ambalaj
Dogaya Zarar Vermeyen
Bir Ambalaj Tariadir

Biz Sarten olarak bazi inisiyatifler alarak konserve
konusunda bazi taslak ¢alismalarin yapilmasina oncilik
etmistik. Bildiginiz Gzere biz gida sektortiniin yaninda
boya, madeniyag, zirai ila¢ ve kozmetik alanlarina

da hitap eden metal ambalajlar tGretmekteyiz. Cam
kavanoz uretmiyoruz ama metal kapagini Uretiyoruz.
Tim sektorlerde bu konuda yuiritilecek gorsel ve

kamu spotu tiriindeki calismalara ve projelere destek
olmaya haziriz. 2014 yilinda sirketimiz i¢in onemli
gelismelerden biri SAP sistemine gecmemiz, bir digeri
de Turquality destek programina girmis olmamiz.
Turquality programi ile Uretimden pazarlamaya,

butln sireglerimizde yapilacak kurumsallastirma ve
gelistirme calismalari ile uluslararasi pazarda global bir
oyuncu ve marka olma calismalarimiz hiz kazanacak.
MITSUI ile bir siire 6nce gerceklestirdigimiz ortaklik,
bizim bu hedef dogrultusunda daha emin adimlarla
ilerlememizi saglayacak. Ayni zamanda globallesen
dinyada daha kaliteli, daha hizli ve daha ucuz olmamiza
imkan taniyacak. Mitsui, Sarten’in hizli biyiimesine
Japon vizyonu ile destek olacak.”

“Yeni yatirimlarla biiyiimeye ayak uyduruyoruz”
Konusmasinda Turkiye'de kisi basina disen ambalaj
tiketiminin giderek ylkseldigine dikkat ceken Saribekir,
su bilgileri paylasti: “Kisi basi ambalaj tiiketimi 2014
itibariyle 240 dolar seviyesine ulasmis durumda. Ama
Avrupa’daki 350 dolar;, ABD'deki 400 ve Japonya’'daki
500 dolar seviyelerine baktigimizda geride oldugumuzu
goriyoruz. Ulkemizde kisi basi tiiketimin 2005 yilindaki
50 dolarlardan bugtin 240 dolar seviyesine ¢ikmasi ¢cok
onemli. Bunun arkasinda iki neden var.

Biri ihracat, digeri ise sipermarketlerin gelisimi.

Biz de bu biyimeye ayak uydurarak yatirimlarimizi
strdurdyoruz. Silivri'de Avrupa'nin en biytk ofset
baski hattini kurduk. Manisa’da makina ve matbaa
kapasitemizi gelistirip, Endpak adinda yeni bir fabrika
kurduk. Manisa'da gida sektord icin cam kavanoz
kapak hattimizin kapasitesini artirdik. Adana’da da gida
kutularricin yeni bir fabrika kurduk ve yine matbaa
kapasitemizde artis sagladik.”
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EMPAC CEO’su Gordon Shade:

Metal Ambalaj Atik Degildir

Avrupa Metal Ambalaj Birligi (EMPAC) CEQ’su Gordon
Shade, Sarten’i soz verdigini yapan bir sirket olarak
tanimlayarak basladigi konusmasinda, diizenlenen
etkinligin Sarten’i Uyeler arasinda onemli bir yere
koydugunu belirtti. Metal ambalajin sonsuza kadar siiren
bir oykl oldugunu sdyleyen Shade, metal ambalaja
yonelmeyen sirketlerin, zaman iginde rakiplerine
yenilecegini kaydetti. Cesitli gida Urtnlerinde Tirkiye'nin
dunya lideri oldugunun altini cizen Shade, bu acidan
ambalajin Turkiye icin ayri bir oneme sahip oldugunu
belirterek konusmasini soyle stirdiirdi: “Ambalaj
tzerindeki baski daha da artacak. Avrupa dongtsel
ekonomi mevzuati hazirladi. Metal ambalaj cok onemli bir
yere sahip oluyor. Clinki metal ambalaj bir atik degil ve
sonsuza kadar donidsimu yapiliyor. Bugiin Avrupa’da geri
donlstm ylzde 73'luk bir paya sahip ve 2020'de ytizde 80
hedefi var. Turkiye'de bu oran ylzde 54 fakat Turkiye de
AB gibi 2020’de yiizde 80°e ulasma potansiyeline sahip.
EMPAC iletisim Direktorii Ellen Wauters da metal
ambalajin ticaretteki avantajlarina deginerek “Sonsuz
geri dondsuimu anlatan logomuzu sirketler kendi
ambalajlarinda kullanarak musterilerin bilinglendirilmesi
konusunda yardimci oluyor. Tuketiciler de geri donlisime
sahip ambalajli Urtnleri tercih edebiliyor” diye konustu.

BiM Operasyon
Komitesi Baskani Galip Aykac:

Uriinlerimizin Tiilketiminde
Ambalajin Rolii Biyik

Tirkiye'nin son ylzyilda gecirdigi
ekonomik sireci degerlendirerek
sunumuna baslayan Galip Aykag,
BiM’in kisa siirede gdsterdigi basariy!
anlatti. 1995'te sanal magazacilikla
baslayan BiM’in bugiin 4 bin 600°den
fazla magazasi bulundugunu
belirterek sunlari séyledi: “14.5
milyar dolar ciroyla Tiirkye'nin 10
biyik sirketi olduk. Fas ve Misir'da
da magaza zincirlerimiz buylimeye
devam ediyor” dedi. Magazalarimizda
satilan iriinlerin yiizde 70’inin BiM'in
Urettigi Gridnler oldugunu soyleyen
Aykag, ambalajla ilgili dusuncelerini
soyle anlatti: “Uriinlerimiz icin
ambalaj segerken, ¢evreci olmasini
¢ok onemsiyoruz. Ambalajin

bir Grinun elbisesi oldugunu
dislintiyoruz. Hem Urlni koruyan
hem de tiiketicinin dikkatini ¢ceken bir
elbise. Kendi Urinlerimizin begeniyle
tuketilmesinin ana nedenlerinden
birinin de ambalaj olduguna
inaniyoruz.”
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Woodside Training kurucusu Alison Austin:

Dogru Ambalaj, israfi Azaltir

Kamuoyunun ambalaj konusunda bilinglendirilmesi
gerektigini vurgulayan Alison Austin konusmasini
soyle slirdlrdd: “Alginin yanlis olmasi bir sorun.
Ambalajin disman dedil, Grind koruyan bir dost
oldugu anlatilmasi gerekiyor. Uriin ve gida atiginin
onlenmesi igin de ambalaj biiylk rol oynuyor. Dogru
ambalaj, israfi en aza indirebilir. Belediyeler, atiklarin
toplanarak geri dondstirilmesini ek maliyet olarak
goruyor. Politikacilar, ambalajin olumlu yoninden
cok az farkindalar. Fakat gelecek donemde bu konuda
buylk degisim olacagini disindyorum. Tuketiciler
bilinclendikce, geri donusturdlebilen ve farkli alanlarda
sonsuz kullanilabilen ambalajli Griinlere talep daha
cok artacaktir”

' Oy :-i-n“. _

CEVKO Genel Sekreteri Mete imer:
sanayici, Geri Doniisimde
sorumluluk Almah

20 Milyar Dolarhk
Pazar Umut Veriyor

“Metal Ambalajin Sirdirilebilirligi ve Pazardaki Konumu”
temali konferans, sunumlarin ardindan oturumla devam
etti. Levent Erden moderatorliginde gerceklestirilen
oturumda, Sarten CEQO’su Zeki Saribekir, Woodside
Training kurucusu Alison Austin, Ambalaj Sanayicileri
Dernegi Genel Sekreteri Aslihan Arikan, Ege Zeytin ve
Zeytinyad ihracatcilari Birligi Baskani Giirkan Renklidag
ve Total Oil Tirkiye Direktoru Yasar Taskiran konusmaci
olarak katildi.

itk szl alan Alison Austin, ambalajin olumlu yanlarini
!qﬂﬂm, anlatmak icin bir iletisim plani yapilmasi gerektigini

belirtirken tedarikgilerin de bu plana dahil edilmesini

Genel atiklarda en biyik payin ambalaj atiklarin onerdi. Austin, iletisim planinda metal ambalajin ¢cevre
olusturduguna dikkat ceken Mete imer, bu nedenle disinda su ve enerji gibi kaynaklari koruyucu ozelliklerine
ambalaj atiklarinin geri donlisimunun biylik onem arz ~ vurgu yapilmasi gerektigini belirtti. Austin son olarak
ettigini vurguladi. Imer, Avrupa’nin ambalaj atiklarinin ambalaj Ureticilerinin satis sonrasi geri donisime de
ylizde 50’sinin geri kazanilmasi icin calismalar yatirim yapabilecegini ifade etti.

yaptigini belirterek “Bu hedefi tutturma noktasina

geldiler. 2020 yili icin geri kazanim hedefleri ise ylizde “Avrupa’ya ambalaj ihra¢ ediyoruz”

60. Turkiye'nin 2015 geri doniisim hedefi ylizde 48. Daha sonra soz alan Ambalaj Sanayicileri Dernedi

Bu oranin artirilmasinda sanayicilere buyuk gorev Genel Sekreteri Aslihan Arikan, ambalajin, drinin
disuyor” diye konustu. giysisi oldugunu ve Uriine katma deger sagladigini
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Ege Zeytin ve Zeytinyadi ihracatalan Birligi
Baskani Giirkan Renklidag:

sarten, Ihracatin Oksijeni Oldu

“insan icin su ve oksijen ne kadar énemliyse, ambalaj
da gida Urinleriicin ayni oneme sahip” diyerek
sozlerine baslayan Sunan Gida'nin Baskani Glirkan
Renklidag, zeytin ve zeytinyagi ihracatinin artmasinda
Sarten’in ylizde 80 payi oldugunu belirterek “Sarten
Ambalaj, zeytinyagi ihracatinin oksijenidir” dedi.
Eskiden sadece zeytin Gretmeyi disindiklerini
soyleyen Renklidag, sanayicideki degisimi soyle
ozetledi: “Seneye Urlinlerimiz icin hangi ambalajlari
kullanacagimizi simdiden disinmeye basladik.
Ambalajcilar bizi, biz ambalajcilari egiterek iyi bir
noktaya geldik. Tirkiye'nin ihracatta 2023 hedefleri
var. Bu cercevede ambalaja daha ¢ok ihtiya¢ olacak.
Zeytin ve zeytinyagdi ihracatinda yiizde 20 daha fazla
ambalaj ihtiyaci dogacak. Bunun icin Sarten’in daha
cok calismasi lazim.”

Diinya Sirketi Olma Yolundayiz

Oturumun son konusmacisi olan Sarten CEO’su
Zeki Saribekir de metal ambalajin farkli bir

. . - . . ozelligine dikkat cekerek “Teneke kutular, igindeki
Biz bir dup_ya $Il'ketl Olm_ak arzusundaylz. Urdnln tiketilmesinin ardindan saksi olarak
Ambalaj ihracatimiz yiizde 25 olsa da kullanili. Anadolu’da yaygindir” dedi. Saribekir,

dolu uriinlerle dusunuldu(;unde ihracat daha sonra Sarten’in faaliyetlerine deginerek
g Ulke ihracatindaki bliyimeye yatirimlarla ayak

YUZde 20 ylI asiyor. uydurmaya calistiklarini kaydetti. Son 10 yilda 7
kat biylduklerini agiklayan Saribekir, konusmasini
belirterek, ambalajin ekonomik pazari hakkinda su soyle slirdird: “Bunun iki nedeni var, ihracatin
bilgileri verdi: “Dlinyada 80 milyar dolarlik ekonomiye artmasl ve siipermarketlerin gelismesi. ihracatin
sahip. En biytk Pazar ABD'de ve ardindan Cin geliyor daha cok artmasi icin ambalaj sektoriinin
fakat gelecek donemde Cin’'in ABD'yi gececedi tahmin desteklenmesi gerekiyor. Clinki Griinleri bir seye
ediliyor. Tlrkiye'deki ambalaj pazarinin cirosu ise 18 koymaniz gerekiyor. Biz bir diinya sirketi olmak
milyar dolar. Diinyada 20. sirada yer aliyoruz. Ambalaj arzusundayiz. Ambalaj ihracatimiz yiizde 25 olsa da
tam bir mihendislik ve tasarim olayl. Ambalaj sektord, dolu Urtinlerle distintldiginde ihracat ylizde 50'yi
insan kaynagi acisindan bircok sektore gére cok daha asiyor. ihracati artirabilmek icin diinyadaki tiiketici
donanimli.” aliskanliklarini takip ediyoruz. Metal ambalaja
artan talebi gorerek metal ambalaj kapasitemizi
Ambalaj artik metale donecek biyttiyoruz. Kurdugumuz Sarten Akedemi ile
Metal ambalajin lojistik acidan, plastiklere nazaran gengleri egitiyoruz. Ar-Ge'ye ¢ok 6nem veriyoruz.
cok daha fazla avantajli oldugunu sdyleyerek sozlerine Her yil aldigimiz dilleri basarimizin gostergesi
baslayan Total Oil Tirkiye Direktord Yasar Taskiran, olarak kabul ediyoruz. Silivri fabrikamizda 7 renkli
“Plastige koyamadiginiz her seyi koyabiliyoruz. Daha bir matbaanin kurulumu yapiliyor, Avrupa’nin en
rahat istifleniyor ve daha saglam. Ayrica teneke kutulari blylik matbaasi. Adana’da yeni bir fabrika binasi
plastige gore ylzde 20 daha ucuza aliyoruz. llerleyen aldik. Japonya'nin en biyiik sirketlerinden Mitsui
donemde ambalajin metale donecegini dislinliyorum ve ile ortakligimiz bize yeni bir giic katacaktir.”

bundan da mutluyuz” ifadelerini kullandi.
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Endpak, Daha Fazla
Miisteri ve Uretim Getirecek

Endpak’i, Sarten’in diger
fabrikalarindan ayiran ozelligi
neler?

Taner Oztiirk:

Endpak, bolgesinin endustriyel
ambalaj ihtiyacini karsilamak icin
olusturulmus bir ihtisas fabrikasi
olma ozelligine sahip.

Bu bdlgedeki gelisimimizi kisaca
anlatmak gerekirse ,1996 yilinda
tretime baslayan Sarten Manisa
Fabrikasi, bu bolgenin ambalaj
ihtiyaclarini Uretmeye baslamisti.
Zaman icinde musterilerimizden
gelen talepleri ve buna bagli Grin
cesitliliginin artmasiyla birlikte

pek ¢ok yeni yatirim yapildi. Bu
yatirimlar sonucunda , kapasite ve
uridn cesitliliginin yani sira teknolojik
acidan da buyuk gelisim saglandi.
Bu gelisim sirecinin sonunda 2010
senesinde, teneke fabrikasinin
icerisinde faaliyet gosteren kavanoz
kapag! uretimi yapilan fabrika binasi
yatirimi sonrasinda Sarkap adiyla

bolgenin Uglncu fabrikasi olarak
faaliyete gecti. Sonrasinda devam
eden yatirimlarimiz neticesinde 2014
senesinde Manisa Teneke Fabrikasi
icerisinde ayri bir bolimde uretilen
endustriyel amagl kutular 2014 yili
sonunda, yeni bir binaya tasinarak
Endpak adiyla bolgenin dordinci
fabrikasi olarak faaliyete baslad.
Gida, Gida disi olarak sektorlere
baktigimizda beklenti ve talepleri
acisindan pek cok farliliklar
bulunmaktadir. Hem bu farkliliklar
daha iyi yonetebilmek hem de
musterilerimizin beklentilerini en

iyi sekilde karsilayabilmek igin.
Endpak fabrikamizda endustriyel
ambalajlarda, Manisa fabrikamizda
da gida ambalajlarinda Uretim yapan
ihtisas fabrikalasi haline geldi.

En onemli avantajimiz
musterilerimize olan yakinligimiz.
Bu sayede birlikte pek ¢ok projede
calisarak yeni urunler gelistirebiliyor
ve beklentilerini karsilayabilecek
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2015 yili basinda
faaliyetine
baslayan
Endpak, Manisa
Yerleskesi’'nin
4. Fabrikasi.
Bolge Miidiirdi
Taner Oztiirk ve
Fabrika Mudiri
Ali Kiziléren

ile Sarten’in
yeni yatirmini
ve fabrikanin
musterilere
saglayacagi
avantajlari
konustuk.

ambalajlar sunabiliyoruz.

Fabrika ne kadarlik bir alana
kuruldu ve agirlikli olarak hangi
iriinler iiretiliyor?

Ali Kiziloren:

Endpak Uretim ve depolar olmak
Uzere 9 bin metrekare alani
kapsiyor. Madeni yag, yemeklik yag
ve boya sektoriinde bu ambalajlar
kullanilmakta. Yuvarlak ve kdseli
ambalajlar Uretiyoruz 200 ml'den
25 litreye kadar degisen bir
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"Kisi basina diisen ambalaj talebi, genel olarak yasam standardi ve ekonomik

faaliyetlerin bir gostergesi olarak degerlendirilmektedir. Ulke ekonomisi ve bu

dogrultuda miisterilerimiz biyilidiikce, onlarin beklentilerine uygun olarak yeni
yatirimlar ve iriinler liretmeye ve gelistirmeye caba gdsterecegiz.”

urin yelpazemiz var. Kapasite
olarak baktigimizda, aylik 5-6
milyon kutu Uretebilir kapasiteye
sahibiz. Sektorin ihtiyaci olan

farkli ambalajlari, farkli hatlarda
ureterek, ayar ve cevrim siresindeki
avantajlari kullanmak midmkdn.
Bolgede pek cok sektore yonelik
ambalaj Uretimi yapiyoruz. Yemeklik
yag sektoriinde Orkide, Felda Ifco,
Yonca, Yudum; boya sektoriinde ise
DYO, Gokhan Boya, Kubilay Boya;
madeni yagda Total, Lukoil, Moil,
Opet gibi firmalar, Gretim yaptigimiz
sirketlerden bazilari.

Bu fabrikadan ihracat yapiliyor mu
yoksa tamamen yerli miisteriye
yonelik mi tGiretim yapiliyor?

Taner Oztiirk:

ihracat olarak dogrudan yurt disina
yaptigimiz pek cok iriin var. Ozellikle
Orta Dogu'ya sevkiyat yapiyoruz.
Ayrica, dogrudan ihracat yaptigimiz
drtnler disinda, musterilerimizin
drinleriile pek cok ambalajimiz
dolu olarak yurt disina gonderiliyor.

Bolgedeki talebi nasil
degerlendiriyorsunuz?

Taner Oztiirk:

Bu bolgede, hem gida hem
endustriyel ambalajlar yogun
olarak kullanilmakta. Dolayisiyla
musteriye yakinlik agisindan en
uygun konumdayiz. Ayrica limanlara
olan yakinlik da ihracata yonelik
calismalari bizim a¢imizdan
olumlu yonde etkiliyor. Kisi basina
diisen ambalaj talebi, genel olarak
yasam standardi ve ekonomik
faaliyetlerin bir gostergesi

olarak degerlendirilmektedir.

Ulke ekonomisi ve bu dogrultuda
misterilerimiz blyldikge, onlarin
beklentilerine uygun olarak yeni
yatirimlar ve Urinler lretmeye ve
gelistirmeye caba gosterecegiz.

Endiistriyel iiriinlere de talep
gidalar gibi doneme gore
degisiyor mu?

Taner Oztiirk:

Endustriyel ambalajlarin kullanim
alanlarina baktigimizda, ozellikle

konserve ve salca sektoriinde oldugu
gibi keskin bir donemsel yogunluk
icermiyor. Endistriyel ambalaj, 12
ay boyunca kullanilan Grtinlerin
ambalajlaridir. Bununla birlikte
zaman zaman taleplerde artis ve
azalis gorilebilin. Kampanyalar ya
da mevsimsel talepler bu degisimde
etkili olabilirler. Bugiin gida
tarafinda ramazan ayinin éncesinde
bir hazirlik donemi vardir, orada

bir miktar artis gozlenir. Boya

ve madeni yag sektoriinde yine
mevsimsel etkiler ya da tiiketicilere
sunduklari bazi firsatlar, donemsel
degisimlerde etkili olabilir.

Yeni fabrikamizda,
uzmanlasarak
gelistirmenin avantajini
kullanabiliyoruz.
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inisli cikisli talebi nasil
yonetiyorsunuz?

Ali Kiziloren:

Uretim kapasitemizi her zaman
yUksek tutuyoruz. Kapasitemizin
ylksek olmasinin bir sebebi de ¢ok
cesitli Urlinler Uretiyor olmamiz.
Bizim amacimiz misteriye hizli,
kaliteli ve ucuz Urin gonderebilmek.
Bizim kapasitemiz yiksek olmak
zorunda ¢unku musterilerimize hizli
cevap verebilmeliyiz.

Kisa siirede beklentileriniz neler?
Taner Oztiirk:

Buradaki Endpak’in varligi,

bu bolgede endistriyel

ambalaj Uretimine verdigimiz
onemin gostergesidir. Metal
ambalajlarin sagladi§i pek cok
avantaj bulunmakta. En onemli
avantajlarinin basinda, kutu i¢
kaplamasindan dolayi en agresif
drinlerin saklanmasina olanak
saglamasi gosterilebilir. Bunun

yani sira dayanikliligi, sizdirmazlik
ozelligi, icindeki Urinu 1s1ga, havaya,
neme ve sicaklik degisimlerine karsi
koruyabilmektedir. Ayrica depolama
ve lojistik kolayligi da saglamaktadir.

Endustriyel ambalajlarda, tlkenin
ve sanayinin gelisimine paralel
olarak kullanimi artan bir trend
s0z konusu. Bu artisa bagli olarak
onlimuzdeki donemlerde yeni
yatirim firsatlari olusturacaktir.

Bununla birlikte tim tehlikeli
maddelerin “UN" belgeli
ambalajlarda tasinmasina yonelik
standart ve yonetmeliklerin
degismesi ve zorunlu hale
gelmesi, bu ambalajlarin
dretimiyle ilgili farkli tasarimlar ve
beklentiler olusturmustur. “UN”
onayli ambalajlar ¢ok siki test
prosedurlerinden gecmektedir.

Bu gelismeleri ve gereklilikleri
karsilayacak yeni modern hatlarimiz
da devreye alinmistir.

Uretim kapasitemizi her
zaman yuksek tutuyoruz.
Kapasitemizin yuksek
olmasinin bir sebebi
de cok cesitli urinler
uretiyor olmamiz.

Fabrikada verimliligi artiracak
devam eden teknik calismalar
var mi?

Bir taraftan da otomasyon
calismalarimiz devam ediyor.
Burada da amac maliyetleri
dislirmek. Diger bir amacimiz da
standardi olusturmak ve bunun
surekliligini saglamak. Dolayisiyla
su anda Endpak’ta basladigimiz
otomasyon calismalari gerek
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Soldan saga Fabrika Miidiirii Ali Kiziloren,
Ustalar Kamil Atmaca, Samet Uslucan
Ege Bolge Miidiirii Taner Oztiirk

burada devam ederken gerekse
diger fabrikalarda da ayni sekilde
surdiridlmekte. Burada temel
amag¢ musterilerimize maliyetleri
daha uygun hale getirerek, daha iyi
hizmet vermek. Hedefimiz verimlilik
ve daha iyi maliyetler. Fabrika

icinde siuren 5S calismalari devam
etmekte. Ayrica yalin tiretim ve yalin
yonetim konusunda da ¢alismalar
baslatitmistir.

5S NEYi IFADE EDIiYOR? tekrarlanan arizalarin yok Bunlarin hepsi daha verimli bir

Ali Kiziloren edilmesi, duruslarin azaltilmasi, dretim yapisini olusturmak igin
Organizasyonlarda kaliteli calisma cevirim sirelerinin kisaltilmasi, kurgulanan enstrimanlar. Burada
ortami yaratmak ve sirekliligini is gucl kayiplarinin azaltilmasi, da etkin bir sekilde kullanima
saglamak icin kullanilan bir ayni kalitede rin tretilmesinin devam ediliyor. Hedefimiz tim
tekniktir. Toparlama, Diizen, saglanmasi, enerji tasarrufu bu ambalajlarin, her parti tretiminde
Temizlik, Standartlasma ve adimlari kapsiyor. 5S ile de bunlarin  gerek kalite gerekse standartlar
Disiplin olmak tzere 5 adimdan hepsinin bir arada yurutuldidgu acisindan birbirinin aynisi olmasini
olusmaktadir. Aslinda bunlarda calismalardan bahsediyorum. saglamaktir.
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Tiilketici Ambalaj
Konusunda Artik Bilincli

Saglik ve cevre duyarliliginin arttigi cagimizda tiiketicinin ambalaj konusunda
da bilinclenmeye basladigini sdyleyen Sarten Ambalaj Ege Bolgesi Pazarlama
Miidiirii Murat Fero, bu nedenle metal ambalajin yiikseliste oldugunu belirtiyor.
Murat Fero’ya gore, verimli topraklara sahip Ege Bélgesi’'nde cok farkli iirin
gaminda buylime potansiyeli cok ylksek.

ge Bolgesi'nde cok genis

bir hinterlanda hizmet

veren Sarten Ambalaj’in

Manisa Pazarlama ekibi,
uretimden teslimata kadar sireci
dogru yonetebilmek icin her giin
kilometrelerce yol yapiyor. “Koltukta
oturmayi seven bir ekip degiliz, hep
hareket halindeyiz” diyor Sarten’in
Ege Bélgesi Pazarlama Muddru
Murat Fero ve ekliyor: “Biyikli
kiclklu cok farkli alanlarda Uretim
yapan sirketler var burada. Hepsine
ayni 6nemi ve 0zeni gostermek

zorundayiz.”"Ege Bolgesi'ndeki
dretimi, ekonomiyi ve Sarten’in
faaliyetlerini sorduk Murat Fero’ya
ve keyifli bir soylesi gerceklestirdik.

Manisa Pazarlama ekibi kac kisiden
olusuyor ve hangi bdolgeye kadar
hizmet veriyor?

Ekibimiz ben dahil bes kisiden
olusuyor. Midur yardimcilarim,
Azize Colak ve Erhan Eymir ile
miisteri temsilcilerimiz Oykim

Tilbe Ercelik ve Sedat Zaimogullari
ekibimizi olusturan arkadaslar.

Ege Bolgesi deyince Edremit’'ten
baslayip Salihli ve Usak sinirina
kadar gidiyoruz. Diger taraftan
Aydin tarafinda Nazilli ve Bozbag ve
oradan da Odemis tarafina kadar
gidiyoruz. Ege Bolgesi genis olmasi
nedeniyle glinlik ¢alismalarimiz
cok yogun geciyor. Clinki hizmet
verdigimiz kentler arasindaki
mesafeler cok uzun. Cok fazla
yerimizde oturmayi seven bir

ekip olmamizdan kaynakli, dogru
planlama ile her bélgeye yeterli ilgiyi
gosterebiliyoruz. Uretim altyapimizin
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uygun ve hatlarimizin yogun olmasi,

lojistik agidan tam merkezde
olmamizin avantajlarini yasiyoruz.
Sabah yiikleme yaptigimizda
drinin 6glende misterinin
fabrikalarinda olmasi ¢cok onemli.
Cunki bu bolgede gida driini cok
yogun ve zamanla yarisiyorlar.
Sizin de bu yarisa ayak uydurmaniz
lazim.

Badlgede en ¢ok hangi iiriin gamina
talep oluyor?

Cesit cok. Gida uriinlerinde zeytin,
domates, tursu var. Konserve
cesitlerimiz cok. Teneke grubundan
plastige ve kapaga kadar ambalaj
cesidi de cok. Bolgede ayrica kiiglk
olgekli treticilerin yani sira tat,
Tamek, Tukas ve Sultan Gida gibi
cok biyiik dlcekli sirketler de var.
Onun disinda Demko, Akhisar’'da
ipek Salca diger biiyiik dlcekli
miusterilerimizden. Ege Bdlgesi'nin
uygun hava kosullarindan dolayi
urin cesitliligi cok fazla ve herkes
burada bir fabrika kurmus. Burada
bolgesel olarak biyime cok
musait.

Belirli liriinlerin donemleri var ve
hasat miktarina tamamen doga
karar veriyor. Bu siireci yonetmek
zor olmuyor mu?

Ureticiler, sezon 6ncesi ne
alacaklarini asagi yukari biliyorlar.
Bunlari bildikleri icin biz 6nden
siparisleri aliyoruz. On siparislerin
bir miktarini hazirlayip ureticilere
veriyoruz. Fakat eskisi gibi dort ay
yaz olmuyor. Eger hava kosullarinda
ani bir degisiklik olursa, sezon iki
aya iniyor o zaman da butin trinu
iki ay icinde ambalaja koymaniz
gerekebiliyor. Misterinin talebine
ne sekilde hizmet verebilecegimize
dair kendi aramizda bir
degerlendirme yapiyoruz.

Ornegin 2015'teki tiretim
miktarlarini inceleyip, yil icinde
yapti§i yatirimlari yakindan takip
ediyoruz. 2016'da tretimde

artis olacak mi, ihtiyaclari tespit
ediyoruz. Eder ihtiya¢ varsa bu
ihtiyac icin ilave yatirim yaparak
karsiliyoruz. Her sene de
ihtiyacimiz oluyor ¢linki talep

her gecen glin artiyor. Biz de
kapasitelerimizi artiriyoruz. Daha
cok seri liretime geciyoruz. Yeni
yatirimlar yapiliyor. Yedi renk
matbaalar geliyor. Bu tretim hizini
artiracak.

Bu biiyiimede bdlge pazarlama
ekibinin payi1 ne kadar? Pazarlama
ekibinin Sarten’e Manisa’da
besinci fabrikayi kurdurma hedefi
var mi?

Biylimede pazarlama ekibinin
kesinlikle payi var. Tabii ki
hedefimizde hep biiyiime var. insan
sabit kalirsa ki¢ulur. Piyasa da
buna musait ¢clinkd Urettiginiz her
seyi ambalaja koymaniz lazim,
ambalajsiz hicbir sey olmaz. Saglik
acisindan en guzel olani metal
ambalajlar onda da biz biyimek
icin elimizden geldigi kadar gayret
sarf ediyoruz.

2016 icin belirlediginiz bir hedef
var mi?

Gecen seneden daha fazla bir
biyime elde etmek istiyoruz.
Gegen yil ylizde 20 biytdiysek, bu
yil daha fazla biylimek isteriz. Biz
Sarten olarak bir bitiniz. Hem
matbaa hem Uretim safhasindaki
arkadaslara dertlerimizi cok
glizel anlatabiliyoruz. Bu nedenle
sadece pazarlama degil tim ekip
olarak buylyecegiz. Bu yil en az
ylzde 20 bliyime hedefimiz var.
Fakat bu tamamen Urinln yeterli

hammaddesinin ¢cikmasina da bagli.

Gegen yil biraz az oldu ama onu da
hizli hareket ederek kapattilar. Siire
¢ok kisa oldu, makine parkurlari
cok iyi olanlar bu isi iyi bir sekilde
kapattilar.

Bu bdlgede en cok talep hangi
iriine var?

Metal ambalajlar yukseliste
¢lnkd geri donlisim avantaji var.
Geri dontsim glinimuzde ¢ok
onemli bir konu haline geldi. Nisan
ayinda Sarten sponsorlugunda
metal ambalajin 6nemini anlatan
istanbul’da uluslararasi bir
konferans gerceklestirildi. Artik
drinlerimize geri doniisim
logosu basiyoruz. Bunun da gizel
geri donusleri oluyor. Bir trin
Uretiyorsunuz, geri dontistimd
yoksa bir kirlilik olusturuyor.
Saglik acisindan da 6nemli. Uriinii
saglikli bir ambalaja koymanin da
ciddi bir avantaji var. Uriinlerin isik
almamasi lazim, isik trlinl bozar.
Tiketici artik bilingli. Ambalajli ve
guvendidi bir markanin Grinind
almak istiyor.

Gecmisle kiyasladiginizda, plastik
ambalaj yerine firmalar ve

tiiketiciler metali tercih etmeye
basladi diyebilir misiniz?

Bazi Urdnleri plastik ambalaja
koyabiliyoruz, bazilarini ise zeytin
gibi mesela metal ambalaja koymak
durumundayiz. Bazi rinleri de
plastige koymayi tiiketici istiyor.
Ama bizim tiketicimiz artik metal
ambalaji tercih ediyor. Bence
metal ambalaj hi¢bir zaman
vazgecilmeyecek ve yikselecek bir
ambalaj.

Sarten’in ambalajlarina
baktigimizda genis bir yelpaze
goriiyoruz. Bu cesitliligi miisteri
mi talep ediyor yoksa Ar-Ge
ekibiniz mi gelistiriyor?

Bizim Ar-Ge ekibimiz var, bu
ekiple birlikte musteriye giderek,
hammadde bilgisi paylasiyoruz

ve ‘su sekilde Uriin Uretebiliriz’
diyerek, misteriyle anlasarak
onun kafasinda sekillenen seyi
sunuyoruz aslinda. Sarten gibi

bir sirketin bunlari yapmasi lazim
zaten. Yoksa misteri “bana elli
kutu lazim” diyerek trin alirsa
olmaz. Hem miusteriyi memnun
edecek, hem de bizim memnun
olacagimiz, musterinin bizden
vazge¢mesini de engelleyecek
urtnler ortaya cikarmaliyiz. Biz
her konuda musteriye ¢ozim ortagi
oldugumuz icin musteri bizi tercih
ediyor. Misteri ise zaten bu yola
citkmis, bu tGrtinlt kullanacak bizlere
ihtiyaci var. Sarten bu sektorde

iyi bir yerde ve daha da yiksek
hedeflerimiz var.

Sarten Ambalaj Ege Bdlgesi
Pazarlama Miidiiri Murat Fero

> )
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Sevgi ile Biiyiyen Meyve:

Zeytin

Dev gida sirketlerinin dahi uzak durdugu zeytincilik sektérinde,
tiim zorluklara ragmen dede meslegini devam ettirmek isteyen
jenerasyon, Tirk zeytin ve zeytinyagini
diinyaya acma miicadelesi veriyor.
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nceki sayimizda Gemlik bdlgesinde
basladigimiz zeytin dosyasina Ege Bolgesi

1 ile devam ediyoruz. Balikesir, Manisa ve
Aydin bélgesinde Uretim yapan sirketlerin

' yoneticileriyle yaptigimiz réportajlarda zeytinin farkli
' yanlarina vurgu yaptik. Goriistigimiz firmalar
+arasinda tamamiyla ihracata calisan Ureticiler de

. vardi sadece yurticine Uretim yapanlar da. Her
Ureticinin vurgu yaptigi ortak nokta ise: zeytincilik
icinde sevgisi olan insanlarin yapabilecegi bir is.
Sadece para kazanmak icin yapilacak bir is degil.
Oyle olsaydi, Tiirkiye'nin en biiyiik gida sirketleri de
bu alana girerdi fakat sektor tiim zorluga katlanarak
dede meslegdine devam etmek isteyen jenerasyonun
gayretiyle ayakta duruyor. Onlarin da tek bir

hedefi var, daha fazla zeytin tGretmek ve diinyaya
Tirk zeytini ve zeytinyagini yedirmek. Bunun igin
devletten tek beklentileri ise Avrupa Birligi'ndeki gibi
ureticilere verilen destek.
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ZLeytincilik Sadece Sevgiyle Yapilir

4 € < € < < Okullu Gida Miidiirii
Cengiz OKULLU

Zeytin agacinin deniz gibi insani ceken bir 6zelliginin oldugunu disiinen Okullu
Gida Miidiiri Cengiz Okullu, zeytin basta olmak Uzere gida isinin sadece sevgiyle

yapilabilecegini belirtiyor.

ecen yil yaklasik 255 milyon

TL'ye Tukas'i satin alarak

is diinyasinda dikkatleri

tzerine ¢eken Okullu
Gida'nin ana faaliyet alani zeytincilik.
Zeytinciligin dede meslegi oldugunu
ve blyuk sevgiyle yaptiklarini
soyleyen Okullu Gida Maddeleri
San. ve Tic. Ltd. $ti Miduri Cengiz
Okullu’ya gore zeytinin deniz gibi
insani ¢ceken bir ozelligi var. Cengiz
Oluklu, zeytinciligin sadece sevgiyle
yapilabilecegdinin altini ciziyor.
Cem Zeytin markasiyla bilinen
Okullu Gida'nin Onur ve Kardelen
markasiyla da Uretim yaptidi zeytin
markalarinin yani sira elit Griinleri
olusturan Adra diye bir markasi
bulunuyor. Okullu, gecen yil dev
bir satin almayla hem Grin gamini
genisletti hem de faaliyet alanini Ust
gruba tasidi. 254 milyon 92 bin TL'ye
Oyak Grup’tan Tukas't alan Okullu,

yeni yatirimini ilave yatirimlarla
biyutecek.

Uretim altyapisi giiclendiriliyor
Tukas'in Uretim hatlarina yatirrmin
devam ettigini soyleyen Cengiz
Okullu, bu sene 40 milyon TL
civarinda bir yatirim yapacaklarini
belirterek sunlari soyledi:
“Miktardan ziyade kaliteyi ve
verimliligi artiracak sekilde
yatirimlarimiz var. imalat ve
depolama alanlarini iyilestiriyoruz.
Cesitliligi azalttik fakat domateste
ylizde 30’luk bir artis yaptik.
italya’dan gelen yeni makinelerin
kurulumunu yapiyoruz. Biber salc¢asi
ve biber soslari tizerine yatirimimiz
var, kozlenmis urin hatlarini
yeniledik. Mayonez ketc¢ap hatlari
yenilendi ve kapasiteleri artirildi. ilk
bir sene icindeki hedefimiz kaliteyi
artirarak sirekliligi saglamak.

Uretim altyapisini giiclii hale
getiriyoruz.”

Satin alma oncesi Cem Zeytin'in 120
kisilik bir ekiple calistigini hatirlatan
Okullu, Tukas'in mevsimsel calisan
bir sirket olmasi nedeniyle calisan
saylisi en yiksek oldugu dénemde 3
bin isciye ¢ikarken, disiik sezonda
600’e disebiliyor” dedi.

“Zeytin medeniyettir”

Dede meslegi olan zeytincilik
faaliyetlerinin 1930’dan beri devam
ettigini soyleyen Cengiz Okullu,
1995 yilinda babalari tarafindan
islerin kardesi Cem Okullu ile
kendisine biraktigini belirterek
zeytincilige olan bakisini ve sevgisini
soyle anlatiyor: “Zeytincilikte sevgi
olmayan insan bu isi yapamaz. Zeytin
diinyanin en glinesli yerlerinde
yetisebilen nadir agaclardandir.
Kurakliga, susuzluga dayanir. Cok
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Teknoloji degistikce
urin de cesitlendi.
Insanlarin seyahat
etme aliskanliklarinin
artmasiyla, Ege ve
Akdeniz bolgesine gelen
insanlar farkli zeytin ve
zeytinyaglarini gorerek
tatma firsati buldular.

muhtesem bir agactir. ilkcaglardan
beri medeniyetin gelistigi yerler

hep zeytin agaclarinin oldugu yerdir.
Zeytin insanlara medeniyet ve
insancil bir taraf da getirir. Deniz gibi
zeytin de insani kendine ceker.”

Ambalaj ile zeytin cesitlendi
Agirlikli olarak Cem markasiyla
satis yaptiklarini soyleyen Okullu,
“Uriinlerimiz yesil ve siyah olarak
ikiye ayriliyor. Daha sonra cok
farkli alt gruplara ayriliyor ve her
turld zeytin gesidini tretebiliyoruz”
diyor ve sektordeki degisimi soyle
anlatiyor: “Eskiden daha ziyade
zeytin ve peynir agirlikli kahvaltilar
olurdu fakat simdi ¢esitli Grinler
olustu. Zeytin tiketiminde de
kullanim alanlari degisti. Artik
salataya, pizzaya veya kumpire
zeytin koyuluyor. Eskiden saklama
kosullari zordu, ambalaj cesitliligi
azdi. Bu nedenle zeytin sadece
salamurada saklanabiliyordu.
Teknoloji degistikce Urin de
cesitlendi. insanlarin seyahat etme
aliskanliklarinin artmasiyla, Ege ve
Akdeniz bolgesine gelen insanlar
farkli zeytin ve zeytinyaglarini
gorerek tatma firsati buldular.
Eskiden fakir katigi olarak gorilen
zeytine dair algi degisti. Clinki cok
saglikli bir Grin. Zeytinin icinde
insan vicuduna zararli tek madde
tuzdur”

Tiirk zeytini ¢cok pahali

Agirlikli olarak yurtici piyasaya
calistiklarinin altini cizen Okullu,
tlke olarak zeytin ihracatinin

her gecen giin azaldiginin altini
cizerek sunlari soyledi: “Uretimin
artmasiyla beraber fiyatlar diinya
ortalamasina gelirse disari satma

sansimiz olacak. Fakat biz diinyadaki
en pahali zeytinleri yiyoruz. Tiirk
zeytini gercekten pahali bir zeytin.
Birinci sebep fiyat olgusu. insanlara
zeytini sanayilesmis olarak tanitan
iilke Ispanya’dir. ispanya’nin agaclari
ve cinsleri sanayi tipi zeytine ¢ok
uygun. Hasati ve pastorize ederek
saklamasi da cok kolay. Tarimini ona
gore dizayn etmis. Tirk zeytinleri ise
natiirel olarak degerlendirmek icin
uygun bir zeytin. Tlrkiye'deki arazi
yapisi ise ¢ok kiiclik parcalardan
olusuyor. Oysa olcek ekonomisini
yakalayabilmeniz i¢in arazinin
minimum 50-60 donimden az
olmamasi lazim.

Ne tam bir sanayi ne de bir tarim
tlkesiyiz. Avrupa’dan daha ylksek
maliyetli, akaryakit, ilac, giibre
kullanimiz var fakat Cezayir,

Fas, ve Misir gibi de ucuz is glicu
avantajimiz yok. konuda avantajliyiz
diyebilecedimiz tek sey cografyamiz.”
Bazi zeytin cesitlerinin en glizel
sekilde yetistigi dinyadaki tek
ulkenin Turkiye oldugunu disiinen
Okullu, Kaz Dagi bélgesinde tretilen
zeytinyaglarinin dinyanin en

kaliteli yaglari olduguna inaniyor ve
ekliyor. “Edremit giziklerin, Ayvalik
taskirmalarin Uretildigi bir bolgedir.
Orhangazi, iznik bolgesinde yetisen
Gemlik zeytininin ¢ok glzel bir tadi
vardir.”

“Sarten bir ambalaj devi”

Sarten gibi ambalaj firmalarinin
gida sektord icin bir sans
oldugunu séyleyen Cem Zeytin
Sirket Mudiiri Cengiz Okully,
Sarten’in cok zor bir siireci
basariyla yurttigini belirterek
soyle devam etti: “Saribekir
Ailesi ile cok yakin iliskimiz,
isbirligimizin ana temelini
olusturuyor. Fakat bazi insanlar
vardir cevresine cok pozitif enerji
verir. Zeki Saribekir Bey'den biz
cok olumlu bir elektrik aliyoruz.
Bu elektrik is birligimizin
blylyerek devam etmesini
sagliyor. Sarten’in de bir ambalaj
devi oldugunu kabul etmemiz
lazim. Bayle firmalarin olmasi,
gida ureticileri icin blyik bir
sanstir. Sarten’in Tlrkiye deki
rakibi yine kendisidir. Sarten

de gida sanayicileri gibi cok
degiskenli stirecle ugrasmak
zorunda kaliyor. Cok bilinmeyenli
bir denklem var. Buna ayak
uydurabilmek, bir sorfcinin
uygun dalgay yakalamasi gibi
cok zordur. Doga sartlarindan
oturi bazen mal bulamadiginiz
zamanlar oluyor. Bu stireci dogru
yonetmek cok zordur.”

Cem Zeytin Fabrikasi
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Suyudur

Son yillarda ekilen yeni fidanlarin meyve vermesiyle zeytin lretiminin
artacaginin altini cizen Yenicag Gida Planlama ve Pazarlama Miidiiri
Erkut Yavas, tiiketicilerin dogal meyve suyu olan zeytinyagi konusunda
biraz daha bilinclenmesi gerektigini belirtiyor. Ciinkii rivieranin hala en
dogal yag olduguna inananlar var.

khisar'da faaliyet gosteren
ve Ece markasiyla pazarda
taninan Yenicag Gida, 36
ulkeye zeytin ve zeytinyagi
satarak uretiminin yizde 40" in1 ihrag
ediyor. Ankara’da gida urinlerinde
pazarlama sirketi olarak dogan
sirket, zaman iginde zeytin isine
girer ve 1993 yilinda Akhisar’daki
tretim fabrikasini kurar. Sirketin
devam eden hikayesini Yeni¢ag
Gida Planlama ve Pazarlama
Mudiri Erkut Yavas, soyle anlatiyor:
“Zeytinden sonra yag fabrikasi acild.
iki fabrikayla yurtici ve yurtdisina
uriin satislarimiz devam ediyoruz.
Zeytin tretiminde yildan yila
dedisim gostermekle beraber son
yillarda 8 bin ton gibi sofralik zeytin
islememiz var. Ama 15 bin tona
kadar c¢ikabilecek altyapimiz var.
Zeytinyagini biraz hareketlendirelim
dedik. Zeytinyagi fabrikamizda 3
bin ton yaglik zeytin isliyoruz ve
500-550 ton yag elde edebiliyoruz.
Tabi zeytin hasadi arttiginda bizim

dretimimiz de artar. Fabrikamizin
altyapisi zeytini ¢esitlendirmeye
uygun oldugu icin cesidini artirdik ve
buglin 40 cesit Urline sahibiz. Ayrica
fabrikamiz konserve grubu Urinleri
de yapabilecek 6zellige sahip. Daha
once tursu da Uretiliyordu fakat
zeytinle bazi konularda ¢akistigi icin
zeytine agirlik verdik.”

36 iilkeye zeytin ihracati

Zeytin tedarigini agirtikli olarak
Akhisar ve Marmara Bolgesi'nden
yaptiklarini soyleyen Yavas,
Akhisar’in, tim zeytin turlerinin
yetistigi ortak bir nokta olma
ozelligine sahip oldugunun altini
cizerek sunlari soyliyor: “Gemlik,
Edremit cesitleri, Akhisar’a

6zgu Egriburun, Domat zeytini

ve Memecik zeytini bu bolgede
rahatlikla yetisebiliyor. Fakat
Surekliligin yakalanmasi gerekiyor.
90-95 arasi calisanimiz var.
Satislarimiz yildan yila degiskenlik
gosteriyor. Bu seneyi ylizde 60 i¢

piyasa yiizde 40 yurtdisi seklinde
degerlendirebiliriz. Avrupa ve Balkan
tUlkeleri basta olmak lizere 36 Ulkeye
zeytin ve yag ihracatimiz var.
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Avrupa’da algi degisti

ihracatin artirilmasi icin tiriiniin
cesitlendirilmesi gerektigini
diuslnen Yavas, “Konserve

urin ya da hermetik kapama
ambalajlardaki Urtinleri pazara
sunmak onemli” diyor ve ekiyor:
“Gelismis tlkelerde ufak ambalaj
tiiketim kiltiirii yaygin. isin vitrin
kismini yaparak diger ulkelerin
urinleriyle marketlere koyuldugu
zaman es ozelliklere sahip olsun
istedik. Ar-Ge'ye harcamazsaniz ve
fazla gezip arastirip incelemeden
bir seyler yaparsaniz bosa atilmis
mermi gibi olur.”

Avrupa pazarinda rekabette
zorlanip zorlanmadiklarini
sordugumuz Yavas, “Avrupa’da
biyik zincir marketlerin
raflarinda oldukca iyiydik. Fakat
hammaddenin o yil az olmasi

ve fiyatlarin artmasi nedeniyle
pazari biraz dondurduk. Ciinki
maliyetlerimizi ¢cok artirdi. Bizim
ciktigimiz pazarlari ispanya ve
Yunanistan dolduruyor” diyerek
cevap verdi. Avrupali'nin tuzu
diistk Urinleri sevdigini fakat
yavas yavas Turk zeytinin tadina
alismaya basladiklarina vurgu
yapan Erkut Yavas, soyle devam
etti: “Ozellikle Balkan iilkelerinde
Akhisar'da yetisen Egriburun
zeytinine talep gelmeye basladi ve

alisilmis bir damak tadi olusturdu.
Pazara ilk sunarken baoyle zeytin
mi olur diye yadirganiyordu fakat
durum simdi tersine dondu. Fakat
fiyatlar yine yiikseldigi icin ihracat
dislyor. Hammaddeye bagli

fiyat dengesizliginden dolay bir
strdurdlebilirlik yakalayamiyoruz.
Zeytinyaginda da Avrupa Birligi
gumrik vergileri uyguladigi icin
pazardaki fiyatlari yakalayamiyoruz.
Hem hammaddeyi daha pahaliya
satin aliyoruz hem de ekstra
vergiler olunca satis yapmakta
zorlaniyoruz.”

Tiiketici bilinclenmeli

Son yillarda ekilen fidanlarin

triin vermeye baslamasiyla
birlikte Ulkedeki zeytin Gretiminin
artacagini disiinen Erkut Yavas,
ayni oranda tiketimin de artirilmasi
icin tlketicinin bilinclendirilmesi
gerektigini belirterek soyle

devam ediyor: “Hala riviera yagi
en saglikli ve dogal yag olarak
biliyorlar. Halbuki riviera, yiiksek
asitli yaglarin yiksek isida

rafineri edilerek ve belirli oranda
sizma yaglar koyularak elde
ediliyor. Zeytinin en saglikli meyve
oldugunu soyleyebiliriz. Dogalligini
koruyabiliyor. Sagligin s6z konusu
oldugu bir yerde cok fazla fiyata
takilmamak lazim. Zeytinyagi ¢ok

o

Yenicag Gida Planlama ve
Pazarlama Miidiirii Erkut Yavas

Sarten coziim
ortagimiz

Ambalaj cesitliliginin
thracatin artirilmasinda énem
tasidigina dikkat ceken Erkut

Yavas, Sarten’i bu anlamda
bir tedarikci veya ambalaj
firmasi olarak gérmediklerini
belirterek “Sarten, bizim
bir ¢6zim ortagimiz
konumunda. Hi¢ bir zaman
talebimize yapamayiz cevabi
vermiyorlar. Ihtiyacimizi
sikintimizi paylasiyoruz

ve ¢ozlim lretebiliyor.
Pazardaki haraketlilige uyum
saglayarak degisiklikleri hizli

sekilde uygulayabiliyor. Bu
nedenle Turkiye 'de ambalaj
konusunda lider bir firma
olarak éne cikiyor.”

degerli bir Urin. Diger bitkisel
yaglarla karistirmamak lazim.
Dogal bir meyve suyudur. Bir kilik
kiyafet alirken insanlar markalari
tercih ediyor. Ama gida urunine
geldiklerinde en ucuzu almayi tercih
ediyor. Bu mantigi anlamiyorum.
Belki de bir doktora tezi olabilecek
bir konudur.”

“15 bin metrekare
kapali alan, 2 bin 750
metrekare depolardan

olusan bir alana
yayilan ve 90 civarinda
personelin calistigi
fabrikamizda 40 cesit
urin uretiliyor ve 36
ulkeye zeytin satiliyor.”
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Emek Yogun Uriinlerde
Rekabet Edebiliyoruz

Zeytine emegi katarak, dis pazarda kendine yer bulan Orhanoglu Gida, Onal ve
Stello’S markalariyla katma degeri yiiksek zeytin ihracati yapiyor. Ismet Onal
ve oglu Orhan Onal, Tiirkiye'nin, dis pazarda sadece emek yogun liriinlerde
rekabet edebilecegini disiniyor.
o u ulkede zeytincilik zor, dede

mesledi olmasa yapilacak

is degil” diyerek basliyor

Turkiye'deki zeytinciligi
anlatmaya Orhanoglu Gida Yonetim
Kurulu Baskani ismet Onal ve soyle
devam ediyor: “Su anki sartlarda ben de
genc olsam yapmazdim bu isi. Yatirim
heba olmasin diye yapiyoruz ama
sifirdan zeytincilik yapar misin derseniz,
yapmayiz. Fakat tekellestirirsek,
tesvikler gelirse ve yabancilar gibi
sanayilesebilirsek yeni kusaklar da bu
zor mesledi rahatca yapabilir.”
Orhanoglu Gida, 1961 yilinda
babamiz Orhan Onal ile faaliyetlerine
basladi. 1990 yilinda bugin tretim
gerceklestirdigimiz fabrikamiza
tasindik ve o giin bu giindir , hem i¢
piyasaya urun veriyoruz hem de ihracat
yapiyoruz. Yilda ortalama 5 bin ton
dretim kapasitemiz var. Tabi bu yilina
gore degisiyor. Bunun yiizde 60-70'i de
19 llkeye ihrac ediliyor. Ana satislarimiz
Avrupa, Romanya. Amerika ikinci sirada.
Rusya, Azerbaycan, Irak, iran’a da
ihracat yapiyoruz. Biz daha ziyade yesil
zeytin veya pahali zeytin diyelim, onlari
satiyoruz. Kavanoz urinler ve katma
degeri yliksek urlnler yapiyoruz.

|

Katma degerli iiriinler satiyoruz
Zeytincilerin genel sorunu dis piyasa
icin pahali kalmakken, kendilerinin
ylksek fiyatla dis piyasaya nasil
acildiklarini sordugumuz Onal, sunlari
soyledi: "Gemlik zeytini cok pahali ve
cok satmiyor. Daha cok yesil zeytin
olmak lzere yani zeytine katma deger
katarak, dilimleyerek, doldurarak,
daha cesitli ambalajlar yaparak katma
deger yaratiyoruz. Seradan dokme

; drlnler satmiyoruz. Marketlere ve

| ismetOnalve ojluOrhandnal - marketlere satan tedarikcilere tiriin
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Sarten kendi
bransinin en iyisi

Is ahlaklari ve tiiccarligini
sevdigi icin 10 yildan uzun
suredir Sarten Ambalaj ile
calistiklarini s6yleyen [smet
Onal, Sarten'i kendi bransinin
Tirkiye deki en iyisi olarak
tanimliyor ve ekliyor: “Uriin
olarak iyiler, kisilik olarak
iyiler. lyi tiiccarlar, miisterileri
memnun etmeyi biliyorlar,
sevkiyatlari iyi. Bizim icerideki
cocuklarin hepsi teneke
alacaksak Sarten’'den alalim
derler. 10 yildan fazladir
Sarten’den lrin aliyoruz. O
glin bu glindur de calisiyoruz.
uyor. Biz kavanoz kullansak
bile bir sekilde kapagi icin
yine Sarten ile calisiyoruz.”

satiyoruz. Bidonlarda, 10-20 kiloluk
satislarimiz ¢ok az, genelde daha
kucuk kavanozlarda satis yapiyoruz.
Bundan dolayi da katma degeri
ylksek. Ciromuzun dortte biri zeytin,
digerleri katma deger.”

Tiirk zeytincisi zoru basariyor
Almis oldugu isletme egitiminden
sonra dede meslegini yapmaya
baslayan Orhan Onal, dis pazarda
emek yogun islerde Turkiye'nin
rekabetci olabilecegine dikkat
cekerek su dederlendirmeyi
yapiyor: “Sanayinin yogun oldugu
yerlerde baoyle fark yaratabiliyoruz.
Yunanistan, ispanya'da iscilik
maliyetlerinin yliksek olmasi
sebebiyle buralarda urtnlerimizi
rahatca satabiliyoruz. Hem esneklik
hem de iscilik olan kisimlarda
iyiyiz. Sanayilesmis zeytinle Tirkiye
rekabet edemez. Yalniz biz degil,
hi¢ kimse rekabet edemez. En
onemli konulardan bir tanesi
ispanya’da zeytin gesidi azaltilmis,
yani hammadde sorunu yok.
Yunanistan'da iki U¢ cesit zeytin
var. Turkiye'de 160 ¢esit zeytin var
ve isletmeye giren ise yaklasik 15
cesit. Turkiye zeytincilik sektord,
cok zor seyleri basariyor. Blylk
yerlesimlerimiz olmadigi icin

yani agac sayimiz yetersiz oldugu

icin bizde iyi sofralik zeytin yok.
ispanya’da 300 kilometre hizla giden
trenle 10 dakika sliresince zeytin
agaclarini seyredebiliyorsunuz. Biz
bu adamlarla miicadele ediyoruz,
onun i¢in isimiz bayagi zor.”

Koylii zeytinde desteklenmeli
Devletin zeytincilik sektorind kiclk
gordigl icin ciddiye almadigini
diisiinen ismet Onal, zeytinyagina az
da olsa tesvikin oldugunu belirterek
su konulara dikkat cekiyor: “Fakat
zeytine tesvik yok. Zeytin katma
dederi daha yiksek bir Grindir

ve boyle bir ¢eliski hicbir yerde
yoktur. Istatistiklere baktigimizda,
zeytinyadl hicbir zaman bes dolar
olmamistir. Ama zeytini biz ortalama
iki bucuk lc¢ dolardan satiyoruz ve
ylzde yiiz kendi hammaddemizle
ihracat yapiyoruz. Zeytinyaginda
Ureticiye destek veriliyor ama
ozellikle sofralik zeytinde de koyliye
destek verilmeli. Bizler istemiyoruz.
Koyllye verilecek tesvik zaten bize
yansiyacaktir. Hammadde bollasirsa,
biz daha rahat satabiliriz. Avrupali
damak tadini cok 6nemsemiyor,
dolayisiyla tesvikler Avrupaliya satisi
artiracaktir”

Farkli sektorde biiyiiyecegiz
Bir donem tursu Uretimi de yapan

Orhanoglu Gida, yonetimde so6z
alan t¢lncil kusagin istegiyle

tursu tretimini biraktr. Uctincii
kusak Orhan Onal, sirketi farkli
alanlara yonlendirmeyi diisiintyor.
“Antalya’da gida dagitim sirketimiz
var. Baska projelerimiz de var ama
oncelikli projemiz dede yadigar!”
diyor Onal ve devam ediyor: “Burasi
yine en kaliteli zeytini Gretmeye
devam edecek. Biz yeni misterilere
hayir demeyecegiz. Bizim Ar-Ge
ekibimiz cok gticlu ve bu ekibin
basinda da ben varim. icimde her
daim bir merak var, baskasi yapiyor
biz neden yapmayalim veya ondan
daha iyisini neden yapmayalim diye.
Hedef olarak ¢ok bliyimeyecegiz,
daha ¢ok kl¢lk ambalajli ve katma
degeri ylksek trlnlerle devam
edecegiz.”
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Delice AGaclanyla
Ispanya’ya Yetisebiliriz

CCCCCd

! Zeytinyat ihracatcilani Birligi Yonetim

Kurulu Baskani Giirkan Renklidag

Ege Zeytin ve Zeytinyagi ihracatcilari Birligi Yonetim Kurulu Baskani Giirkan
Renklidag, 40 milyon adet toplu, 40 milyon adet de daginik halde olan delice
agaclarinin asilanarak ekonomiye kazandirilabilecegini séyledi. Tiirk Ureticisinin
ihracatta kan kaybettiginin altini cizen Renklidag, Ar-Ge ve tesvikle ihracat
gelirlerinin artirilabilecegine dikkat cekiyor.

merika'ya ilk zeytin ihracati
gerceklestirme unvanina
sahip Ardes Zeytincilik ve
Sunan Gida'nin Baskani
Gurkan Renklidag, Turk zeytinlerinin
diinyada yer bulabilmesinin yollarini
SARTEN WORLD'e anlatt.
Agirlikli olarak zeytin tretimi yapan
Sunan Gida, 26 yillk musterilerini
kiramadi§i icin de asma yapragi ve
sarma uretimine de devam ediyor.
Turk zeytin Ureticisinin Ar-Ge ile

klc¢uk ambalajli Gretim yapma
eksikliginin oldugunu soyleyen
Renklidag, tilke olarak gecen yil 80
bin ton zeytin ihracatiyla 135 milyon
dolar gelir elde edildigini belirterek
“Bu ihracat, 1 ile 5 kg arasindaki
ambalajlarda yapildi. Ayni Gridni
100 gramin altindaki ambalajlara
koydugumuzda 435 milyon dolar
gelir temin edebiliyoruz. Ayni tonaj,
klcik ambalajla ve yeni pazar
bularak ihracat gelirini 3.2 kati

artirabiliyoruz. 2023 yili hedeflerinde
Zeytin ve Zeytinyagi ihracati ile ilgili
3 milyar 800 milyon dolarlik bir
hedef var. Bu hedefin neresine kadar
gideriz bilmiyorum ama inovasyon
calismalarini yaparsak bu hedefi
yakalayabiliriz” yorumunu yapiyor.

36 yildir zeytin ihrag ediyor
Amerika’'dan Cin’e kadar bircok
bolgeye zeytin ihracati yaptiklarini
soyleyen Renklidag, i¢ piyasaya satis
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“Avrupa Birligi
tesviklerle zeytinyagi
tiketimini artirarak kalp
ve damar hastaliklarini
ve giderlerini azaltiyor.
Boylelikle verilen
tesvikin 4 kati oraninda
tasarruf sagliyor.”

yapmadiklarini belirterek 36 yildir
devam eden ihracat basarisinin
altindaki nedenlerini soyle
anlatiyor: “Ar-Ge'ye ve fuarlara para
harcayan bir sirket oldugumuz icin
ihracatimiza devam edebiliyoruz.
Gecen yil fuarlara 500 bin dolar
harcadik. Lezzet konusunda, kendi
capimizda bir laboratuvar calismamiz
var. Rusya’ya ilk Uriinu gondermeye
karar verdigimde 3 bin Euro fazla
bagaj parasi 6deyerek tim dinya
dridnlerini buraya getirdim. Tek tek
drdnlerin analizlerini yaptik. 1.5
yillik ugras neticesinde daha iyi
lezzeti yakaladik. Giinde, iki bucuk

konteyner 80 ile 200 gram arasinda
metal ambalajli, yarim konteyner de
diger Uriinlerden olusan bir ihracat
kapasitemiz var. Bu da glinde 30
tonluk bir ihracat demek. Yeni bir
fabrika yatirimimiz var.

20 donudm icerisinde 6 bin metrekare
kapali alani olan yeni bir fabrikanin
insaatini bitirmek Utzereyiz.
Kapasitemizi de gliinde 5 konteynere
yani 50 tona c¢ikaracagiz. Hedef lilke
Rusya basta olmak lzere kuzey
bolgesi, Uzakdogu ulkeleri pazarimiz
arasinda. Hindistan ve Suudi
Arabistan’da markayiz. Dubai’de 26
yildir tek bir misteri ile ¢alisiyoruz.
26 yildir, zeytin ve asma yapragini
bizden alir.

36 yillik bir firmayiz ve 36 yildir
Amerika'ya zeytin ihrag ediyoruz.
Turkiye'den Amerika'ya ilk

zeytin ihrag eden firmayiz. Ayrica
Turkiye'den TIR bazinda ilk zeytin
ihrac eden firma da biziz. Sarten’i
bizim gibi zaman zaman ziyanina

is yaptigi icin seviyorum. Biz de
hedefimiz varsa ziyan etmeyi goze
alan bir firmayiz. Hindistan'a
zararina gonderiyorum ama marka
olduk.”

Urettigi teknoloji
sektortin iiretim
maliyetlerini
diisiirdii

Lisede makine egitimi alan ve
Yildiz Teknik Universitesi’nden
Insaat Mihendisi olarak
mezun olan Girkan Renklidag,
mihendislik bilgisini dededen
kalma zeytinciliGe de tasidi ve
bir 1sil islem teknolojisini lretti.
“Zeytinde isil islem teknolojisi
bulusum var” diyor Renklidag
ve ekliyor: “Blitiin sektor bu
teknoloji ile calisiyor. T milyon
dolarlik yatirimi 100 bin dolara
yapilabilir bir sistem haline
getirdi ve biitin ureticiler bu
sistem teknolojisine gecebildi.”
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80 milyon delice agaci ekonomiye
kazandirilabilir

ihracatcilar Birligi ve sektoriin tiim
paydaslariyla birlikte Zeytincilik
Arastirma istasyonu ile bir

proje yuruttuklerini aciklayan
Renklidag, dinya pazarinda guclu
bir oyuncu olabilmek igin zeytin
agaci miktarlarinin artirilmasi
gerektigini belirterek sektordeki
gelismeleri soyle degerlendirdi:
“88 milyon agacimiz vardi. Tarim
Bakanligi'nin ekim kampanyalari
ve fidan destekleriyle 176 milyon
agaca ciktl. Bu sektore ciddi bir
ivme kazandirdi. Fakat ispanya’da
330 milyon agdac var. Bizim de iyi bir
oyuncu olabilmek icin ispanya’daki
agac¢ sayisina ulasmamiz lazim. Ege
ve Akdeniz bolgesinde 80 milyon
delice agaci denilen yabani zeytin
agaci var. Asilanmasiyla birlikte

iki Uc yilicinde Urin verebilecek
kok yapisina sahip. Ve istediginiz
cesitleri de asilayabilirsiniz. 40
milyon adet delice agaci, yerinden

sokulmeden asilanabilecek
durumda.

40 milyon delice agaci da daginik
durumda. Bir yasa cikarilip bunlar,
sokUlup tasinarak kisa siirede
ekonomiye kazandirilabilir. Yeni
zeytin agaci dikimlerinde ihracata
yonelik daha iri zeytinler tesvik
edilmeli. Boylelikle 330 milyon
adete ulasabiliriz. Dikilen agaclar
artik meyve vermeye baslayacak
ve zeytin tretiminde dikey bir artis
olacak.

Hammadde fiyatlari artti
zeytinyadi ihracati dip yapti
Fiyatlarin artmasi nedeniyle
zeytinyad ihracatinin ¢cok
distigunin altini cizen Girkan
Renklidag, su bilgileri veriyor: “ilk
ceyrekte bir 6nceki yilin ylizde 8’i
oraninda ihracat yapilabildi.
2013’ln ilk Ug ayinda 38.4 milyon
kg zaytinyagi ihracat yaparken,
2015 yilinin ayni doneminde sadece
4.4 milyon kg ihracat yapilabildi.

Sarten’i biz ortagimiz olarak goriyoruz. Bir

lriniin yiizde 50 degerindeki hammaddesini

veren bir firma benim ortagimdir.

&
i

Yiizde 8'lerdeyiz.” ispanya'nin
kendine rakip olabilecek ulke

ve firmalarin 6niin kesmek

icin zeytinyagi ihracati yaptigini
soyleyen Renklidag, “ispanya kendi
Ureticilerinin dlinya pazarindaki
payini korumak icin t¢linci dinya
llkelerinde Uretilen zeytinyagini
ihrac edebiliyor. ispanya, bu yil 650
bin ton yemeklik zeytin ayirdi. EGer
ayirmayip, zeytinyagi olarak ihrac
etseydi, iki kat gelir elde ederdi
ama diinyada kazandigi pazari riske
atardi. Ispanya devlet kontroliinde
bunu yapabiliyor.

Buglin Turkiye'de sizma
zeytinyaginin ortalama piyasa
fiyati 12 TL'de, ispanya'da ise 8
TL. Ciinkii AB, ispanya koyliisiine
4 TL, yemeklik zeytine de 0.5

TL prim veriyor. Dinyada tarimi
desteklemeyen Ulke yok. AB

boyle bir destek verince, ispanya
koylusinin eline 12 dolar,
sanayiciye de zeytin 8 TL'den
geliyor.”

“Sarten ambalajda
tek tedarikcimiz”

1988 yilindan beri Sarten
Ambalaj'dan teneke ambalaj
aldiklarini soyleyen Renklidag, sirket
politikalari gere§i her tedarikcide

iki veya (g firma ile calisirken
ambalajda farkli bir yol izlediklerini
belirterek soyle devam ediyor:
“Tirkiye'de Sarten’den baska
teneke ambalajlarinin girmedigi

bir firmayiz. Yasadigim stiirece de
béyle olacak. Bu glivenimize karsilik
Sarten de bize ayni giveni gdsterdi
ve destekledi. Kiicik ambalaj
Uriinlerinde yizde 30 ile ylzde

50 arasinda ambalaj girdisi var.

Bu nedenle Sarten'i biz ortagimiz
olarak gériyoruz. Bir triinin ylizde
50 degerindeki hammaddesini
veren bir firma benim ortagimdir.
Sarten’in en énemli dzelliklerinden
biri de, firmalari blylkliklerine
gére degerlendirmemesi, herkese
ayni 6nemi veriyor. Insan hayati icin
oksijen ve su ne kadar énemliyse
gida icin de ambalaj o kadar énemli.
Sarten’in teneke ambalajlari, gidaya,
oksijeni, suyu, sagligi ve nefaseti
getirdi.”
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KONINKLIJKE SANDERS BY

VLIMEN

_ Sarten’in Tasarimi
Urini Cekici Hale Getiriyor

Kozmetik alaninda yilda yaklasik, 200 milyon adet lretim gerceklestiren Royal
Sanders, ambalaj tercihini Tirkiye'nin blylik ambalaj sirketlerinden Sarten’den
yana kullaniyor.

asarimin kozmetik isinde ¢cok onemli oldugunu
soyleyen Royal Sanders Satinalma Mdidird
Dennis Findshammer, “Uriiniin teshiri, musteriyi
o Urlind satin almasi icin ikna edebilir. Sarten bu
standartlara gore hareket etmede ¢ok basarili” diyor.

Leiden’da tibbi, glindelik ve tras sabunlari tireten Royal
Sanders sirketi, Hollandali Eczaci Nicolaas Sanders
tarafindan 1851'de kuruldu. Cilt bakim Urinlerinin
imalati ulusal saglik bakimi ve insan refahi igin onemtli
bir katki olarak gorildigu icin Kral 3. Willem tarafindan
kraliyet ruhsati verildi. Royal Sanders, kurulusundan
bu yana biylumesini siirdiirerek bugiin kisisel bakim
drlnleri konusunda ileri gelen tedarikgi firma
konumuna geldi. “1851'den beri cok sey degismesine
ragmen, sirketin dayandigi sirekli iyilestirme, yenilikgi
fikirler ve musterilerin essiz ihtiyaclarini anlama

gibi prensipler hic degismedi” diyor Findshammer,
sirketi tanimlarken ve ekliyor: “Royal Sanders tretimi,
sivi, aerosol, yanicilar, agiz bakim ve 6zel Urdnleri
ureten 5 Uretim departmaninda 34 dolum bandinda
gerceklestirmektedir.” Royal Sanders’in kiiresel
ticaretini Hollanda'nin Vlijmen ve ingiltere’nin Preston
kentlerindeki iki tesissiyle oldukca genis bir yelpazeye
yaydigini soyleyen Findshammer, sirketle ilgili su bilgileri
veriyor: “Ihracat pay yiizde 65'in Ustiindedir. 90 bin
metrekareden bliylk 6zel tretim alanlari yilda yaklasik
70 bin tonluk Urtn hacmine ve yaklasik 200 milyon adet
uretim yapilmasina olanak veriyor. Bati Avrupa ve Orta

Dogu’da ihracat yaptigimiz bazi Glkeler var. Bu sebeple
tahminen milyonlarca insan trinlerimizi kullaniyor
diyebilirim.” Hollanda ve ingiltere’de ofisleri de bulunan
iki Uretim tesisimiz var. Merkezi Uretim tesislerimiz
yaklasik 350 calisanimizin birbiriyle bitiinlesmis
oldukca verimli bir ekip olarak calismasini saglayarak
operasyonlarimizi kolaylastirir.”

Tiirkiye ilging bir pazar

Turkiye'nin ilging bir pazar oldugunu diisiinen
Findshammer, “Tirkiye blylk bir gelecegi ve pek cok
firsatlari olan geng bir niifusa sahip. Ama maalesef
kisisel bakim trlnleri nakliyesinin belli sinirlari var ve
Tirkiye cok uzak™ ifadesini kullaniyor.

Sarten ihtiyaca ¢ok hizli cevap verebiliyor

Sarten’den ilk ambalaji Ocak 2009 ‘da aldiklarini ve
her iki sirketin bugline kadar daha da yakin isbirligine
girdigini soyleyen Findshammer, Sarten ile calisma
nedenlerini soyle 6zetliyor: “Esneklik, tasarim, fiyatlar,
Sarten ile is yapma nedenlerimizin bir karisimidir.
Buna iki sirket arasindaki acik ve anlasilir diyalogu da
ekleyebiliriz. Tasarim kozmetik isinde ¢ok onemlidir.
Uriiniin teshiri, miisteriyi o tirlini satin alma ya da
almama anlaminda daha ilk goruste ikna eder. Sarten
bu standartlara gore hareket etmede ¢ok basarili.
Ayrica, talep edilen 6zelliklerin bazi sebepler nedeniyle
karsilanmadigi durumlarda Sarten duruma tepki verme
ve yenisiyle degistirme konularinda ¢ok hizli.”
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Ddviz kurunun son

donemdeki gelisimini nasil
degerlendiriyorsunuz?

Hicbir Glke ekonomisi kendi basina
degildir. Amerika tek basina
ekonomi, onun ardindan Avrupa
geliyor ve sonrasinda Cin. Onlar bile
diinya ekonomisinden etkileniyorlar.
Kiclldikce etkilenme artar;
etkileme azalir. Modern ekonomi,
paranin hakim oldugu ekonomidir.
Tabii ki buna teknolojinin de etkisi
vardir ama paranin icadiyla onemli
bir unsur haline geldi. Modern
ekonomide de parasi etkin ulkelerin
etkisi daha fazla.

Tiirkiye'nin bu durumdan bu
kadar etkilenmesinde altyapisinin
saglamlastirilamamasi mi

yoksa iiretime dayali ekonomiye
gecilmesinin mi etkisi var?

Tirk ekonomisine Osmanli'dan
baslamamiz lazim. Osmanli zaten
hara¢ Uzerine kurulu bir ekonomi.
Fakat Osmanli askeri yonden
gerilemeye basladikca, gerilemeyle
birlikte hara¢ yani devlet gelirleri
azaliyor. Haraca bagli bir ekonomi
dretimden uzak oldugu icin geriliyor.
Avrupa Osmanli’daki gerilemeyi
gorince, bor¢c verme yoluna gidiyor.

Haraca alismis bir tlke, borca
alismaya basliyor. Burada Osmanli’y
borca tesvik var. Borcla birlikte

ithal Griinler girmeye basliyor

ve uretim daha da baltalaniyor.
Ardindan Duyun-u Umumiye
kuruluyor ve vergileri de alacaklilar
toplamaya basliyor. Cumhuriyet bu
mirasi devralmistir aslinda. Yani
kultirimuzde borcla gecinme vardir.

Turkiye'nin milli gelirinin
ylzde 5'i kadar cari
acigimiz var. Demek

ki yiizde 95'ini biz
Uretiyoruz.

1946’da baslayan, 50°den itibaren
yani Demokrat Parti ile birlikte
Turkiye tekrardan Amerika’ya
borglanmaya basliyor. Osmanli'dan
gelen bir hastalik olan paramizi
degerli tutalim anlayisi hakim. Tirk
parasinin degerini koruma kanunu,
Turk parasinin kiymetini distirme
kanunu olmustur. Clinkd surekli
yasaklar konmustur. Borgkolik bir
ulkenin tedavisi de neye alistiysa onu
vermektir. Turkiye'de borg ylziinden
krize giriyor ve ¢cozUmu bor¢ almakta

buluyor. Tirkiye'nin bugine kadarki
hadisesi bu sekilde devam ediyor.
Dinyanin gelisimiyle birlikte Turkiye
de bir sekilde gelisiyor. Yani biz
nehrin akimina ayak uyduruyoruz.
Fakat bu gelisimi, yalniz Turkiye'de
oluyormus gibi algilamak yanlis olur.
Fakat tabii makrodan baktigimiz
zaman bu detaylari gozimuz
gormuyor.

Davizin yiikselis trendi Tiirkiye'de
en cok hangi sektorleri
etkileyecek?

Ekonomiyi ikiye ayiriyoruz, dis
ticarete mevzu olan mal ve
hizmetleri Gretenler ve dis ticarete
mevzu olmayan mal ve hizmetleri
tretenler. Ekonomide doviz kurunu
konusurken, sektor olarak degil de
kriterimiz bu oluyor. Dis ticarete
mevzu olan mal ve hizmetleri
ureten firmalari herhangi bir
sektorde olabilir- dovizin artmasi
etkiler. Eger bu firmanin Grinleri
zaten ihrac edilebiliyorsa ve de
daha fazla ihrac edilebilecekse, bu
firmalar doviz fiyat artisindan karli
cikarlar. Digerleri yani trinleri disa
satilamayan firmalar ise zararli
cikarlar. Biz zaten doviz fiyatlarinin
artmasini istiyoruz. Doviz fiyatlarinin
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Ozel sektériin dis
borclari yiiksek keske
daha yliksek olsa ama
disaridan alacaklari da

cok olsa.

artmasi ancak yapisal reformu
getirir. ste o harac alamazsan borg
al kiltirint kirmak istiyoruz.

Ozel sektoriin dis borglarinin
yiiksek oldugunu diisiiniirsek,
dovizin yiikselmesi 6zel sektor
acisindan tehdit olusturur mu?
Ozel sektoriin dis borglar yiiksek
keske daha ylksek olsa ama
disaridan alacaklari da cok olsa.
Dinyanin en sagma listeleri

vardir, dinyanin en borglu tlkeleri
listeleri. Bunlarin basinda Amerika,
Almanya, Japonya gelir. Turkiye'nin
tim dis borc¢larinin toplami, 435
milyar dolar. Ama sadece borg
acisindan bakarsan, Almanya'nin
borcu 3 trilyon dolar. Turkiye'nin
borcu 435 milyar dolar, Almanya
bizden kotu diye distnup tzulenler
var. Hala bu listeyi yayinlayanlar,
bunlari okuyanlar var. Almanya icin
dziuliyoruz. Turkiye'nin en borclu
firmasi kimdir biliyor musunuz, Kog
Grubu’'dur. Simdi tzllelim mi Kog¢
Grubu'na? Biz neden bilanconun

aktifini okumuyoruz, onu anlamis
degilim. Borc aslinda itibar
meselesidir; tabii ki olacak ama
varligin da olacak.

Tiirk sirketlerinin hizmet

sektorii yogun olmasini nasil
degerlendiriyorsunuz?

Ben suraya dari atsam, karga gelir.
is adami ise nerede kar gériirse
oraya gider. Ekonomi politikasini

is adami yapmaz, ekonomi
politikasinda, is adami kendisine
yon bulur. Onun motivasyonu kardir.
Bir tek sartimiz var, ahlaksizca

ve kanunsuzca is yapmasinlar.
“Bizim imalat yapimiz sanayide disa
bagimli. O kadar ki doviz fiyatlar
arttigi zaman, maliyet artisindan
gelen yuk, cogu zaman ihracatin
sagladigi kari da geciyor” deniyor,
eder bir firmanin disariya 100 dolara
sattigi bir malin iginde, 101 dolarlik
ithal girdisi varsa, doviz fiyat artisi
onun icin kotddur. Eger 99 dolarlik
ithal girdisi varsa, yine de doviz fiyat
artisi bu adama yarar, eger ihracat
yapiyorsa. Sattigi 100 dolarlik malin,
99 dolari ithal olan birisi var mi?

Tiirk ekonomisini siirdiiriilebilir
buluyor musunuz? Yeterli miktarda
tiretim oldugunu diisiiniiyor
musunuz?

Turkiye'nin milli gelirinin ylzde 5'i
kadar cari acigimiz var. Demek ki
ylzde 95'ini biz Uretiyoruz.

Sizi rahatsiz eden ne? Yapisal
reform istemenizin nedeni bor¢
mu?

Dinyanin milli geliri 80 trilyon
dolar, Turkiye'nin milli geliri 800
milyar dolar. Dinyanin yiizde biri.
Demek ki diinya piyasasinin ylizde
99°u Turkiye'nin disinda. Eger
Tirk firmalari biylimek istiyorsa,
biyime de daha fazla gelir
getirecegine gore, disa acilmasi
lazim. Disa agilmadan biyiime
olmaz. Firmalarin biylimesi tlkenin
biiylimesidir. Ulkenin biiylimesi
icin de disa acilmamiz lazim. Daha
fazla ihracat yapmamiz lazim, daha
fazla ihracat yaparken de daha
fazla ithalat yapacagiz. Mesele su,
ihracat ithalatimiza esit olacak, ya
biraz fazla ya da biraz az olacak.
Milli gelirin yizde 5'i kadar da acik
vermeyecegiz.

Emperyalist tilkeler diinyaya
acilarak gelismisler. Hep ihrag
edelim hig¢bir sey almayalim demek
olmaz. Bugtin Tirkiye'nin ithalati
250 milyar dolar. Yaklasik 90 milyar
dolar ticaret acigimiz var. Keske
350 milyar dolar ithalatimiz olsun,
348 milyar dolar da ihracatimiz
olsun. ithalatimiz azalsin degil,
ihracatimizla esit mesafede gelsin.

Disa agilmanin yolu neyden
geciyor?

Disa acilmanin yolu TL'nin degerini
dustirmekten gegiyor.
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Sarten’den
‘Metal Geri Donisim
Logosu’na Tam Destek

Sarten Ambalaj, metalin sonsuz geri dénustiiriilebilir
bir malzeme olduguna dikkat ceken ‘Metal Geri
Donisim logosunu kullanmaya basladi.

mbalaj tzerine veya ambalaj disindaki cesitli
Ailetisim araclarina yerlestirilen ‘Metal Geri

Dondsim logosu’, tuketicileri bos metal
ambalajlari geri donustirme konusunda bilinglenmeye
davet eden ve metalin defalarca yeniden kullanilabilirligi
konusunda farkindalik yaratacak bir kampanyanin
da simgesi. Avrupa Metal Ambalaj Birligi (EMPAC)
tarafindan celik ve aliminyum ureticilerinin isbirligiyle
tasarlanan ‘Metal Geri Donlslim logosu’, tiiketicilerin
dikkatini metalin sonsuz kez geri donusturulebilir
olduguna dikkat cekmek amaciyla gelistirildi.

Tiiketiciler, metal geri doniisiimiinde bilgi sahibi degil
EMPAC tarafindan gectigimiz yil yapilan arastirma
Avrupa’da geri donusim oranlarinda rekor kiran metalin
toplandiktan sonra nasil geri donusturildigu konusunda

METAL

-~

sonsuz geri
donldgim

Metalin sonsuz sekilde
donistirilebilen ve yeni riinlere
hayat veren bir materyal oldugu,
www.whymetalpackaging.com
sitesinde tiiketicilerle bulusuyor.

tuketicilerin yeterli bilgi sahibi olmadiklarini gostermisti.

EMPAC'tan, geri doniisiimde animasyon ile
bilinglendirme

EMPAC’In metalin sonsuz sekilde donustirilebilen

ve yeni urdnlere hayat veren bir materyal oldugunu
anlatmak amaciyla hazirladigi tc boyutlu animasyon
filminin ilk gosterimi 2014 yilinda gerceklesen Interpack
Fuari'nda yapitlmisti. Bu animasyonun yeni geri
donusum logosu ilave edilerek gelistirilen versiyonu
www.whymetalpackaging.com sitesinden
izlenebilmektedir. Avrupa Metal Ambalaj Birligi (EMPAC],
23 Avrupa ulkesinde 70 bin'den fazla metal ambalaj
calisanini desteklemektedir. EMPAC Uyeleri her sene

5 milyon ton gelik ve aliminyumdan 70 milyar adet
ambalaj Ureterek tiketicilere ulastirmaktadir.
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23 Nisan, Stirprizl

WF_ Sarten

w W , ®_ | Egemenlikve Cocuk Bayrami'nda, cocuklarin coskusuna
ortak olan rikalarnin pulundugu
Adana, Manis
ve Silivri bslgelerinde, 1
bayrag: olan
nese iginde
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Ambalaj cocuklar! da unutmadi. 23 Nisan Ulusal

Sarten Ambalaj, fab
a, Karacabey, Ayv
0bina
sapkalar dagitt. Sap
Cocuk Bayram! kutlamalarini si

alik, Gemlik, Gebze, Corlu
det cocuga tizerinde Turk
kalarini alan cocuklar
rdurdiler.
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Sokaklarinda kayboimak
isteyeceginiz sehir

PARIS

| =, I
¥

Bazi sehirler vardir, elinizde gériilecek yerler listesiyle gezmeniz gerekKir.
Fakat Paris, bu sehirlerden degildir. Sokaklarinda kaybolmak isteyeceginiz
bir sehirdir Paris. Clinkli her sokak muhtesem bir mimari sunar size, rastgele
girdiginiz bir sokakta asirlar énce yapilmis bir sanat eseri karsilayabilir sizi.
Ogrenciyken yasamaktan biiyiik keyif aldigim muhtesem sehri, Sarten’in de
katilim gosterdigi Aerosol & Dispensing Forum vesilesiyle gittigimizde yeniden
gezme firsati yakaladim.

Yazi: Zeynep 0GUZ
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okuz yildir her sene Subat ayinda Paris’te
gerceklesen Aerosol & Dispensing Forum 2015’e bu
sene yine gliclu Sarten ekibi olarak katildik. Ekip:
Ben, Selen Tabak, Can Gingor, Nedim iscan, Mehmet
Ali Civelek
THY ile 3 saat 45 dakika slren bir ucustan sonra Paris
Charles De Gaulle hava limanina inis yaptik. Iki giin siiren
fuar oldukca yogun gecti. Onceden randevulastigimiz
miusterilerimizle toplanti yapmak i¢in mithis bir firsat
oluyor fuarlar. Ayrica, yeni urlnleri takip etmek, potansiyel
misterileri saptamak agisindan da fuarlar son derece verimli
yerler.

Turquality kapsaminda Paris fuari

Turquality Programinin marka segmentine tye olduktan
sonra bes fuara katildik. Paris bunlardan biri oldu. Fuar
boyunca bizi denetlemeye gelecek olan ataseyi beklemek
heyecan vericiydi. Paris Buyukelgiligi Ticaret Bas Musaviri
Muge Varol Ilicak ziyaretimize geldiler. Tirk drlnlerinin
yurtdisinda markalasmasi, Turk Mali imajinin yerlestirilmesi
konularinda her zaman destek olacaklarini belirttiler.
Gereken evraklari 6zenle doldurduk. Daha sonra fuara katilan
arkadaslarimiz bitmis evraklari merkez ofisteki Turquality
proje ekibimize teslim etti ve ekip de ilgili harcamayi
Turquality programina sundu. Bu sinerji icinde gerceklesen
calismayi her departmanin dikkat ve 6zenle yapacagina
inantyorum. Fuar suresinde bir aksam beraber ekibimizle
L’entrecote adinda bir restoranda yemek yedik. Burada
herkese ayni yemek geliyor, et ve patates kizartmasi.

Paris'te konaklamak isteyenlere, Hotel Atelier Montparnesse’
onerebilirim. Menusiinde lokal yemeklere iyi 6rnek teskil
eden Chez Fernand guzel bir tecribe oldu. Muhtesem tatlilar
icin Les Deux Magots ideal bir kacamak.

Seine Nehri kenarinda yiiriimeden donmeyin!

Fransa’'da 6grenci olarak bulundugum doénemde en favori
yerim Luxemburg Bahcesi'ydi ve hala oyle. Bir ressamin
tablosundan ¢ikmis gibi tasarlanmis bir bahce. Sorbonne
Universitesi’nde sanat tarihi okuyan 6grencilerin sikca gittigi
yerlerin basinda geliyor. Paris’in beni en ¢ok, sanatsal yonuyle
etkiler. Klasik yapitlar icin Louvre Mizesi, empresyonist
donem i¢in eski bir tren garindan donme Orsay Mizesi,
modern donem i¢in de Pompidou Merkezi kisisel sanat
gelisimi icin birebir... Ozellikle aksam 1siklar yanip sehir
aydinlandiginda, Seine Nehri kenarinda ylriyls yapmak paha
bicilemez bir keyif. iste 0 an, zamani durdurabildiginiz ender
anlardan biri olsa gerek...

(Gerg

YW SO com 1

Manabesrr of
AERDSOL CANS
Seine Nehri kenarinda

yurimeden donmeyin!
Paris’te en favori yerim
Luxemburg Bahcesi.
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Cagdas Heykel Sanatcsi llgin Seymen:
Tiketim Bilincini
Sanatla Artiracak

agdas Heykel sanatcisi soyleyen Ilgin Seymen ile sanat dolu  Tabi, tam da oyle oldu. Halihazirda

Ilgin Seymen, “Sanatla bir sohbet gerceklestirdik. tuketim fazlaligindan rahatsizken

olan kesintisiz iliskim bu temel sikintinin tGzerine

itk cocukluk yillarima Giincel sanatla tanismaniz ne yogunlasmak icin Amerika'da
dayanan, o zamanlardan baslayan zaman basliyor? yasamak ideal bir ortam saglamis
bir durum. Uzun sire kagit kalem Fulbright bursunu kazanarak San oldu. Turkiye'de de Amerika'da
beni oyaladi. 92-95 yillari arasinda Francisco Sanat Akademisi'ne oldugundan farkli degil sadece
Resim Heykel Miizesi'nin kurslarina  basladim. istanbul’daki heykel biraz daha azi. Ama aradaki fark
gittim. 12 yasinda basladigim bu editimi daha klasik bir egitimdi. her gecen glin azaliyor. Yapisal
kursta, ornegin perspektif gibi Uc yillik yiiksek lisans egitimini olarak, daha mutlu ve daha iyi bir
bircok kurali ve sonrasinda bunlari klasik heykel anlayisindan yasam teminati yanilsamasiyla
kirmayi da 6grendim” diyor ve ¢tkmak, bu formasyonu kirmak empoze edilen bir hayat tarzi ve
ekliyor: “Baslangici eskide oldugu tzere degerlendirdim. Hayatin bu hayatta bize tiketmemiz igin
icin sanatla olan bagimin bir miladi icinden ¢ikan malzemelerle hayati sunulan yeni seyler var. Mesela
yok. Fakat, simdi gordigiinuz islerin  yorumlamaya, ¢ozimlemeye kahve dikkanlarindan kahve
temeli, Marmara Universitesi'nde yoneldim. O ylizden belki benim alip yolda icmek. Veya iki adimda
heykel okuduktan sonra yiksek yaptigim isi glincel sanat olarak bir siipermarketlerin 6nimiize
lisans edgitimi icin Fulbright bursu adlandirmak daha dogru olur. cikmasi. Sonug olarak bizim yasam
alarak San Francisco’'da heykel istanbul’da baslayan bu tiiketim bicimimiz, reklamlar ve pazarlama
okumaya gitmemle basliyor.” odakli calismaniz Amerika’ya teknikleriyle sunulan urtnler
San Francisco’da yasadigi slirece gidince artti mi? Clnkd orada tzerinden sekillenmeye baslamis
yasam bicimi olarak tiketim buradakine gore daha fazla bir oldu.
kultirinun etkisinde kaldigini tiketim var.
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Tiiketim iiriinlerini sanatlastirirken
neyi amacladiniz?

Algiladigimiz gergeklik ve aktiel
gerceklik arasinda ince bir ¢izgiyle
ayrilmis derin bir bosluk var.
Tiketim kdltirinin yayilmasi

da bu bosluktan beslenerek
gerceklesiyor. Ben bu boslugu fark
ettirmek, hissettirmek zerine
calistyorum. Calismalarimi
malzeme, form ve isim denklemi
uzerinden kurguluyorum, ki bu

uc degiskeni tanimlayabildiginiz
anda duyusal olarak desifre
edimine girmis oluyorsunuz.
Malzemeyi, halihazirdaki varliginin
kolektif hafizada tasidigi anlama
dayanarak kullaniyorum. Boylece
konvansiyonel heykel malzemelerine
kiyasla cok daha direkt bir iliski
kurulabiliyorum. Benim derdim ve
anlatmak istedigim sey de biraz
daha bilerek, gorerek yasamak.
Yani yine istedigimizi secelim ama
secimlerimizin cevresel bedellerini
bilelim. Aslinda isin kisa ve net bir
aciklamasi, bilincli tiketici olmak.
Benim sectigim yol da, kisisel olan
ama ayni zamanda herkesi kapsayan
bu dertlerimi sanatsal bir anlatim
bicimiyle aktarmak. imgenin de
boyle bir glici var, farkindalik
yaratmak gibi. imge’nin iletisimde
bence bir aciliyet durumu, bir
derhal olma hali var. Ben bu glici
kullanirken suglayici bir tavir yerine,
isle karsilasan kisinin savunma
mekanizmasini devreye sokmadan
bir 6zelestiri yapabilmesini
saglamak adina tatli ve renkli bir
dille ifade etmeye calisiyorum.

Sarten Ambalaj ile olan isbirligi
nasil basladi?

Baslangicta ambalaj ile olan iliskim,
onlarin markalariylaydi. 2007 de
actigim ilk kisisel sergimdeki ‘Oneri’
isimli calismamda evimde bulunan
tim Gridnlerin timand etiketleri
sokulmus halde sergiledim. Bu

is, ozel alanimiz olan evimizde

bile reklama maruz kaldigimizi
hatirlatiyordu. Etiketleri ¢ikarin ve
rahatlayin ¢inki maruz kaldiginiz
bu reklamlar sizin bir sonraki
davranisinizi etkiliyor. 2007den bu
giine gelirken ilgim, markalarin

ve logolarin beynimize kapladigi

yerden ve etkilerinden, tikettigimiz
Urunlerin dinyada kapladigi yere
ve etkilerine dogru yogunlasinca
ambalajla olan iliskim de haliyle
degisti.

Sarten ile olan baglantim, biriken
plastik siseleri kullanarak kalp
formunda bir heykel yapmaya

karar verdigim noktada kuruldu.
Zeki Saribekir ile ilk bulusmamiza
bu proje ile gittim. Kafamdakileri
anlattigimda kendisi de ¢ok
heyecanlandi ve ihtiyacim olan tim
destedi sagladi. Bu bulusmanin
sonrasinda fabrikaya giderek plastik
ambalajlarin Uretim slrecine
taniklik etme imkanim oldu. Nasil
uretiliyor, nerden geliyor, geri
dondsime nasil giriyor bilmedigim
bircok sey 6grendim. Fabrikaya
gitmem ayni zamanda yeni bir

isin ortaya ¢tkmasina da vesile
oldu. ‘Giinlik Kimya" isimli isimin
malzemeleri olan PET preformlari,
yani plastigin granilden eritilerek
ambalaja donlismesi surecinin

tam orta asamadaki halini, burada
gordiglim anda Ginlik Kimya
isimli isimin fikri olustu. Bu projeyi
gerceklestirebilmem
icin deney tipu

gibi kullandigim

bu malzemeleri
Sarten’den temin
ettim. Yani Zeki
Bey'in fikirlerimi
desteklemesiyle beni
fabrikaya gotiiren yol
ayni zamanda yeni bir
isin ortaya ¢ikmasina
da vesile olmus oldu.

Kalp neden siyah?
Sadece plastik
siselerden olusan bir
kalp formu, siyaha
boyanmis ve ismi de
‘Kor Ask’. Oyle bir ask
ki kisinin gozlerini kor
ediyor. Bizim plastikle
ve tiketimle olan
iliskimizi en dolaysiz
yoldan anlatmanin
yolu bu bence. Cevreye
verdigi zarari ¢cok da
dusiinmeden sonsuzca
retiyor ve tiketiyoruz.
Bu dongl cogalarak

artiyor ve ¢coplerimiz diinya ustiinde
diinyaya bedeller 6deterek bizimle
var olmaya devam ediyor. Turkiye'de
ilk Uretilen plastikler bir yerlerde
hala bizimleyken, bu giin aldigim bir
deterjan sisesi torunumun torunu
yaslandiginda hala burada bir yerde
duruyor olacak. Boyle dolaysiz
dislntnce tiketme zevkinin,
modern hayatin kolayliklarinin
sonuglari sizce de gelecek adina
oldukca karanlik bir tablo ¢cizmiyor
mu?

Bundan sonraki siire¢ de boyle mi
devam edecek?

Gelecek su andan basliyor.
Gelecegimizi glvence altina almak
icin daha fazlasini yapmamiz
gerekiyor, daha dikkatli yasamak
gerekiyor. Bu bir aciliyet durumu.
Varlik lzerine metafiziksel anlamda
disunmeye yeltendigim her an, tim
canlilar adina fiziksel var olmanin
¢tkmaza dogru gittigi gercedi
karsima dikiliyor. Oturup cicek resmi
cizemeyecek kadar endiseliyim
acikgasl. O ylizden, evet, bu sekilde
devam edecek diyebilirim.
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Bagislanmis Organ Bir
Yasam Armaganidir

Diinyaya birakacaginiz en glizel miras, hayatta iken yapacaginiz organ bagisidir.

Hekimi
Dr. Tansel Sinal

edavisi mimkin olmayan

hastaliklar nedeniyle gorev

yapamayacak derecede hasar goren

organlarin yerine, canli veya oliden
alinan yeni, saglam organin konularak
hastanin tedavi edilmesine organ nakli
denir.

Trafik kazasi, kursunlama, beyin kanamasi
vb. nedenlerle yogun bakimda tedavisi
devam ederken, beyin olimu gerceklesmis
hastalarin organlari bagislanmaktadir.
Kadavradan olan nakillerde bobrek,
karaciger, pankreas, kalp, kalp kapaklari
ve kornea kullanilabilir.

Organ nakli gereken hastanin esi veya
yakin akrabalari doku, kan grubu vb.
uyum mevcut ise organ bagisinda
bulunabilmektedir. Canlidan olan
nakillerde ise bobrek ve karaciger
kullanilabilir. Tirkiye'de, 12 kalp-

akciger, 19 karaciger, 23 kemik iligi,

32 bobrek nakli Merkezi ile 11 goz
bankasi faaliyet gosteriyor. Organ ve

doku nakli hizmetlerinde yasanan en
o6nemli sorunun, organ ve doku bagisinin
teminidir. Ulkemizde, organ nakli bekleyen
vatandaslarimizin %58’i bobrek, %32'i
kornea, %3l karaciger, %1’i kalp, %0.5'i
kalp kapagl, %0.5'i pankreas, %2'si kemik
iligi hastasidir. Tim vatandaslarimizin
“Organ ve Doku Nakli” konusunda ¢ok
duyarli olmasi gerekiyor.

Tedavisi sadece organ ve doku nakli ile
mimkin olan hastaliklar, tim dinyanin
oldugu gibi, tlkemizin de en 6nemli saglik
sorunlarinin basinda yer aliyor. Turkiye'de,
organ ve doku nakli bekleyen hastalarin
sayisi her gecen giin artiyor. Ozellikle kalp
ve karaciger nakli bekleyen hastalar, uygun
organ bulunamamasi nedeniyle hayatlarini
kisa slre icinde kaybediyor.
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Organ bagisi nedir?

Birakacaginiz en giizel miras hayatta iken
yapacaginiz organ bagisidir.

Kisi hayatta iken, serbest iradesi ile

tibben yasami sona erdikten sonra doku

ve organlarinin baska hastalarin tedavisi
icin kullanilmasinin izin verilmesine organ
bagisi denir. 18 yasindan biylk ve akli
dengesi yerinde olan herkes 2238 sayili
yasaya gore organlarinin tamamini veya bir
boliminu bagislayabilir.

Organ alacak hastalar oncelikle kan

grubu ve doku grubu uyumuna, yas, boy,
kilo gibi kriterlere ayrica tibbi aciliyet
durumuna gore belirlenir. Organ bagisinda
bulunabilmek icin; organ bagis senedini

iki tanik huzurunda doldurup imzalamak
yeterlidir. Kisilerin bir bedel karsiligi
organlarini vermeleri 2238 sayili yasaya
gore yasaktir.

Turkiye’'de Ilkler
1975 Canli Donorden Bobrek Nakli
1978 Kadavradan Bobrek Nakli

1988 Kadavradan Karaciger Nakli

1989 ilk Basarili Kalp Nakli

1990 Canli Akrabadan Kismi Karaciger Nakli
1991 Kalp Kapagi Nakli

1998 Kadavra Karacigeri ikiye Béliinerek iki
Kisiye Nakli

Din organ bagisina izin veriyor

Diyanet Isleri Baskanligi Din isleri Yiiksek
Kurulu; 06.03.1980 tarih ve 396/13 sayili
karari ile organ naklinin caiz oldugunu
acitklamistir. Maide Suresi, Ayet 32'de soyle
buyurulur: “Her kim baska bir kimseye
hayat verirse, o sanki bitiin insanlara hayat
vermiscesine sevap kazanir

Organ ve doku nakil hizmetlerinde
yasanan en dnemli sorun, organ ve
doku bagisinin teminidir. Organ ve doku
bagisinin temininde halki bilgilendirmek
ve bilinclendirmek onemli bir rol
oynamaktadir.

Bu konuda Saglik Personeline ozel

ve onemli gorevler dismektedir.
Unutulmamalidir ki bagislanan her organ
kurtulan bir yasamdir ve Glkemize maddi
ve manevi onemli katkilar saglamaktadir.

Organ nakli calismalarinda verimliligi
artirmak, adaletli organ ve doku

dagitimini saglamak amaciyla; Saglik
Bakanligi'nin koordinasyon ve denetiminde,
Universitelerin, kamu ve ozel saglik
kuruluslarinin katilimiyla, “Ulusal Organ
ve Doku Nakil Koordinasyon Sistemi”
kurulmustur.

Bagislanmis bir organ, basarili bir nakilden
sonra, gercek bir yasam armaganidir.

Organ nakli gereken hastanin 4
esi veya yakin akrabalari

doku, kan grubu vb. uyum
mevcut ise organ bagisinda
bulunabilmektedir.
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“sivix . Biyiik Kolesterol Yalanlari

HDLESTEHUL Prof. Ahmet Rasim Kiiclikusta son kitabinda, daha fazla ila¢ satmak icin tip
endustrisinin uydurdugu biyik kolesterol yalanlarini desifre ediyor.

Gercekten de son senelerde ilag endustrisiyle ruh ikizi gida endstrisi el ele verdi ve
kisa zamanda tiim diinyada miithis bir ‘kolesterol fobisi” olusturuldu. insanlar sistemli
bir sekilde adeta 'kolesterol manyagi’ yapildi. Kolesterol, kalp krizi ve inme gibi 6limciil
kalp-damar hastaliklarinin tek sebebiymis gibi tanitildi. Once “iyisi”, “kotiisi” icat
edildi, sonra “kiictigu”, “ultra kéttisti” bulundu ve nihayet sapkadan “cirkini” cikti.
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Varsa kolesterol yoksa kolesterol! Tim kalp krizi ve felcleri kolesterole ihale etmenin
ise tek sebebi var: Kolesterol ilaclarinin (statinler) satisini artirmak.

Omni Diyeti

Tana Amen

Yaz aylari yaklasiyor ve kis boyunca biriken fazla kilolardan kurtulmak igin zamana karsi L ——
bir yaris basliyor. Ancak yemek yemeyi seviyor, buna karsin yediklerinizin sagliginizi ,"::'..::".;.'.ﬂ"f’

e a1

koti etkileyip size kilo aldirdigini diistiniiyorsaniz “Omni Diyeti”ni vakit gecirmeden
okumalisiniz. New York Times'in en ¢ok satanlar listesinde yer alan ve Tirkiye'de Pena
Yayinlari tarafindan yayinlanan “Omni Diyeti”ni Amerikali beslenme ve saglik uzmani
Tana Amen kendi deneyimlerinden yola cikarak kaleme ald. D

2 haftada 5 bucuk kilo

Omni Diyeti yontemiyle besinler ilaciniz olacak, kilo verirken yemek aliskanliklarinizi ve

hayat perspektifinizi degistireceksiniz. Tana Amen’in denenmis teknikleriyle iki haftada 5 JULIES Rowieh bavees Ay 110N
bucuk kiloya kadar kilo verebileceksiniz. e

Omni, hepsi demektir ve saglikli kaynaklardan gelen bitiin besinlere ihtiyaciniz vardir.

q Kolay Gelsin - Mekanlar ve Meslekler

iletisim Yayinlari’ndan ¢ikan Kolay Gelsin, gazeteci Rita Ender’in kimisi 6lmeye yiiz
tutmus kimisi ise gecerliligini koruyan cesitli meslek erbaplariyla yaptigi soylesileri
okurlara sunuyor. Goristlenler arasinda arzuhalciden bozaclya, lokumcudan
meyhaneciye, hamamcidan tursucuya kimler yok kil.. Rita Ender’in tam 81 farkl
zanaat erbabiyla goriserek hazirladigi bu kitaba Reysi Kamhi'nin resimlemeleri

ve Berge Arabian’in fotograflari eslik ediyor. Istanbul’'un toplumsal dokusu ve
tarihine 1sik tutan bu ¢alisma, ayni zamanda bazi mesleklerin kaybolusunda Rum,
Ermeni ve Yahudi niifusun azalmasinin da ne denli etkili oldugunu gozler oniine
seriyor. Kolay Gelsin biraz nostaljik, biraz kozmopolit bir sehrin anilari arasinda sizi
dolastiracak, akici ve son derece ilging bir kitap...

Dogu’ya Dokunmak

Tdrkiye'nin iki usta fotografcisi Kamil Firat ve Ercan

Arslan’in objektifine, dogunun gilen ytzleri ve yasanmis
tarihinden yansiyanlar, “Dogu’ya Dokunmak” isimli fotograf
kitabiyla, okuyuculariyla bulustu. Akfa Holding'in katkilariyla
kitabevlerindeki yerini alan “Dogu’ya Dokunmak”ta Kars, 1gdir,
Ardahan ve Agriillerinde ¢ekilmis, birbirinden etkileyici 100°Un
tizerinde fotograf karesi yer aliyor. “Dogu’ya Dokunmak” usta
objektiflerin, deklansore dokunuslariyla yakaladiklari bazen
sicacik bir gulls, bazen de biyuleyici bir manzara esliginde
okuyucularini essiz bir yolculuga ¢ikaracak.
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Istanbul Buzlar Altinda!

Delal Arya kalemiyle gizem ve heyecanin sinirlarini zorlamaya devam ediyor. Dordinci
kitap Buzlar Sehri, serinin diger kitaplari gibi yine biyuleyici bir atmosferde, bir dolu
ipucuyla ¢ozilmeyi bekleyen sirlar, tirld oyunlar ve ilging karakterleriyle okurlarin
karsisinda!

Bir sabah buzlar istanbul Bogazi'ndan iceri siiziilmeye baslar. Suyun rengi, yasadigi
dehsetten otiirl beti benzi atan bir adam gibi bembeyaz olmustur ve parmaklarinizi
soktugunuzda ku¢lk i¢ denizin korkudan tir tir titredigini hissedebilirsiniz.

Glanal Redar|
n Mipuiaily Sovkm v [ovene D Dabiafis ,
Kolezyum'v Kolezyum’u Calan Adam
gﬂlan Adam Italya’nin baskenti Roma’da bulunan diinyanin en cok turist ceken yapilarindan biri

olan Kolezyum, Gianni Rodari'nin kalemiyle ilging bir hirsizlik hikayesinde basroli
oynuyor.

Hans Christian Andersen Odiillii diinyaca {inlii italyan yazar Gianni Rodari’den
cocuklar icin yeni bir kitap: Kolezyum’u Calan Adam Can Cocuk Yayinlari'ndan ¢ikiyor.

Cocuk edebiyatinin en onemli odiilt kabul edilen Hans Christian Andersen’e 1970
yilinda layik gériilen diinyaca inlii italyan yazar Gianni Rodari'nin Can Cocuk
Yayinlari’'ndaki kitapligi giderek biylyor. Can Cocuk, Turkiyeli okurlari dort yeni
Rodari kitabiyla bulusturuyor. Bu dort yeni kitaptan biri olan ve “ilk Okuma Kitaplari”
dizisinden ¢ikan Kolezyum'u Calan Adam, okumayi yeni 6grenmis ¢ocuklarti ilging
hikayesiyle bulusturmaya hazir.

. MITCH ALBOM
Cennetten Gelen llk Telefon  Gunenren

Eserleri tim diinyada ¢oksatanlar listelerinde yer alan Mitch Albom’un romani
“Cennetten Gelen ilk Telefon” ile bag kurmanin, umudun ve inancin mucizevi etkilerine
tanik olacaksiniz. Pena Yayinlari’'ndan ¢ikan bu roman duygusal oldugu kadar gizemli
oykusu ve giicli anlatimiyla ruhunuza dokunacak. |

Kitaplari 42 dilde yayimlanan ve ¢oksatanlar listelerinden inmeyen Mitch Albom’un
simdiye kadar yazdi§i en heyecan verici ve biiyiileyici eseri olan “Cennetten Gelen ilk
Telefon” Pena Yayinlari'ndan cikti. Mucizevi bir sekilde cennetten aramalarin yapildigi
kicuk bir kasabanin birden dinyanin ilgi odadi haline gelmesi, buna karsin hayata kiisen
Sullly Harding'in tiim bunlarin bir kandirmaca oldugunu ispatlama cabasinin dykiisii bu.

[ ] ~ [ ]
Sepetine Sigmayan Kesif
Sepetine Sigmayan Kesif ile icinizde var olan potansiyelin farkina varacak

ve tipki Kesif gibi hedeflerinize acilan kapilarin anahtarlarini
bir bir bulacaksiniz.

“Sepetine Sigmayan Kesif, kisisel gelisim yontemlerini eglenceli ve etkileyici bir
sekilde anlatan biydleyici bir kitap. Yasam koglarinin ve hayatini gelistirmek isteyen
herkesin bu kitabi mutlaka okumasi gerek.”

—Brian Mayne, Kisisel Gelisim Uzmani

Samantha Bakingtyn
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he Manisa marketing crew
of Sarten Ambalaj (Sarten
Packing] that provides
services to a very large
hinterland with Aegean region
crosses kilometers of roads every
day in order to manage the process
from the production till the delivery.
Murat Fero, Sarten Ambalaj ( Sarten
Packaging) Marketing Director
of the Aegean Region says: “We
are not a team that likes sitting
on a seat; we are constantly on
move” and continues: “There are
companies from every scale that
performs production at different
fields. We have to present the same
importance and respect to each one
of them”. We asked the production
and economy in Aegean region as
well as the activities of Sarten and
we have had a joyful interview with
Murat Fero.

How many members does your
Manisa Marketing crew have and
until which region do you provide
service?

Our crew consists of five persons
including me. My deputy directors
Azize Colak and Erhan Eymdr;
customer representatives Oykiim
Tilbe Ercelik and Sedat Zaimogullari
are the members of team. As

for Aegean region, we start from
Edremit and go until Salihli the
borders of and Usak. On the other
side; we go to Nazilli and Bozbag
in Aydin side and advance from
there until Odemis region because
the distance between the regions
to which we provide service is very
big. As we are a team that does
not like sitting on a seat and we
have a good planning, we can be
present in each region adequately.
We enjoy the advantages of having

The Consumers Are Now
Conscious About The Packing

Murat Fero, Sarten Ambalaj (Sarten Packaging] Marketing Director of the
Aegean Region, states that the consumers began to be more conscious about
the packing as the health and environment related sensitiveness has increased
and that is the reason of the popularity of metal packing.

a proper production infrastructure,
intense lines, and logistically
central location. When we perform
the loading in the morning, it is
very important for to deliver it in
the factory of the customer by the
noon because the food work is very
intense in this region and there is a
race with the time. We need to cop
up with this race.

Which product range is the most
demanded one in the region?
There are many choices. We

have olives, tomatoes, pickles as
food products. We have plenty of
conserved foods. There are a lot of
types of cans such as plastic and
cover. In addition to small scaled
producers, there are giant brands
such as Tamek, Tukas and Sultan
in the region. Besides, we have very
important other customers such as
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Dembko, ipek Salca in Akhisar. There
is a wide product range due to the
reasonable weather conditions of
Aegean region and everyone has
established a factory here. There is
everything we need for a regional
development.

Certain products have their own
periods and the nature is the
definitive determinant of harvest
amount. Isn’t difficult to manage the
process?

The producers can approximately
know all about their harvest even
before the season. As they do know
it, we get pre orders. We prepare
some of the preorders and provide
to the producers. However, there

is no more 4 months of summer. If
there is a sudden weather condition
change, the season is degraded to
two months which might require

us to pack all products within

two months. We make an inner
evaluation about how to respond to
the demands of the customers. Fr
instance, we assess the production
amounts for the year 2015 and
follow closely all investments we do
throughout the year. We determine
if there will be an increase in the
demands and find the needs. If
there is a need, we satisfy it by
providing additional investment.

We need this additional investment
each year because the demand

increases every single year so we
enhance our capacity. We'd prefer
mass production and make new
investments. We will have soon
seven colors printing presses which
will increase the production rate.

How long have you been in this
region? How many factories were
there when you first came here?
I've been in this region since nine
years. When | first came, we have
plastic factory and can factory. Later
we separated the cover factory and
it became SARKAP We established
our industrial factory. We separated
food and ENDPAK because there

is painting and industrial oil sector
there. All sunflower oil cans are
produced here which facilitated our
work. We perform completely food
related packing production in can
factory.

Does the marketing crew have role
in this growth? Does the marketing
have a goal of establishing a fifth
Sarten factory in Manisa?

The marketing crew certainly has a
major role in the growth. We surely
have a goal of constant growth. If
you stop where you are, you get
smaller. The market is suitable for
this because you need a packing for
anything you’'d produce. There can
be nothing without a packing. Metal
packing is the healthiest option.
We do our best to acquire the best
growth rates

Do you have any goal for the year
20167

We would like to acquire a growth
rate higher than last year. If we had
20 per cent last year, we will want

to grow even more this year. We are
a family as Sarten. We can share
everything with all friends in printing
and production fields. Therefore we
will grow with not only marketing but
also as an entire team. Our growth
rate goal for this year minimum 20
per cent but this completely depends
upon the existence of adequate raw
material. Only if there is a fertile and
timely production of raw material...
It was a bit few last year but they
reacted fast and recovered. There

was not much time. The ones with
very good machines could recover
from that inconvenience.

What is the most demanded product
in this region?

Metal packing is in trend because

it has recycle advantage. Recycling
has become a major in our era. An
international conference related to
the importance of metal packing
was held in Istanbul in April. There
have been very good feedbacks. If
your product does not have a recycle
advantage, it causes pollution. This
is important with respect to health.
Putting the product within a healthy
packing is quite important. The
product should not get any light, the
light degenerates the product. The
consumers are conscious now. They
want to purchase the packed product
of the brand to which they have
confidence.

Compared to the past, could you say
that the companies and consumers
that used to prefer plastic now
prefer metal?

We can put certain product within
plastic while certain ones such

as olives should be within metal.
Consumers sometimes demand

us to use plastic packing but our
consumers now prefer metal
packing. | believe that metal is

a packing that will always be
preferred.

When we check packing of Sarten
we see a wide product range. Does
the customer demand this variety or
does your R&D develop it?

We have a R&D team; we go to
costumer with this team and share
the raw material information. We
suggest methods of production and
present the customers what he/

she in his/her mind following this
negotiations. This is what companies
such as Sarten should too.
Otherwise, if the customer says “I
need fifty boxes” and purchase them,
this would not work. We should find
such solutions that would make the
customer happy, satisfy and prevent
the customer to give up on us in the
future.

DX DRDP D)
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Infinite Recycle With
Metal Packing...

Metal packaging, an infinitely recyclable product, was discussed in detail at
the conference entitled “Sustainability of Metal Packaging and Its Position in
the Market”, hosted by Sarten. The conference was attended by 300 senior
Turkish and international representatives from various industries such as food,
cosmetics, paint and energy.

he conferenced titled

“Sustainability of Metal

Packing and Its Place in

the Market” held by Sarten,
was the first organization of EMPAC
in Turkey. Welcoming specialized
authorities in their own domains, the
afternoon panel of the conference
has given the opportunity to the CEO
of Sarten Zeki Saribekir, CEO of
European Metal Packing Association
Gordon Shade and Communication
Director Ellen Wauters as well as
BiM Operation Committee President
Galip Aykag, Alison Austin 25 years of
marketing experience at Sainbury’s,
general secretary of CEVKO Meter

imer of making speeches. The
importance of metal packing in
daily was emphasized during the
conference and it was stated that it
shall have a major importance with
respect to the environment in the
following years thanks to its infinite
times of recyclability property.

The CEO of Sarten Zeki SARIBEKIR
stated in the opening speech that
metal packing is a hygienic and
infinitely recyclable product that
provides a long shelf life to the
product without giving any harm to

the nature and continued as follows:

“Metal packing is an infinitely

CCCCCCd

recyclable product which means
that it can be used again and again
without any harm to the nature.
Besides, if it is used for a food
product, it protects it until the end
of its shelf life without letting it
lose its taste and nutritional values.
If it is an industrial or cosmetic
product, it perfectly protects the
chemical and physical properties of
the product. Metal packing is also
in conformity with all international
transportation standards.”

The pressure on the packing will
increase

CEO of European Metal Packing
Association [EMPAC) Gordon Shade
expressed that the demand on the
sustainable packing has increased
and the companies that have not
given the adequate importance

to that issue might be beaten by
their rivals with respect to their
commercial strategies. Shades



continued as follows: “The pressure
on the packing will increase even
more. Europe has prepared cyclical
economic regulation. The metal
packing has a major role because
the metal packing is not a waste
and it can be recycled infinitely. The
recycle has a share for of 73 percent
in Europe and the goal of 2020 is
around 80 per cent. This rate is only
54 per cent in Turkey but Turkey has
the potential of reaching up tp 80
percent like Europe.”

Communication Director of EMPAC
Ellen Wauters also emphasized the
importance of metal packing in the
commerce and said: “The companies
use our logo indicating the infinite
recycle on their own packing and
enable their customers to be more
conscious. The consumers can
prefer the products with a property
of recycle.”

Galip Aykag, Executive Committee
Member of BIM Birlesik Magazalar(
Associated Stores) A.S which is
among the members of stores chain
customers of Serten, stated that
packing is a dress that protects

the products and promotes the
customer to buy the product and
expressed that the packing is very
efficient for the sale BIM branded
products.

Former Senior Manager of Sainsbury
Stores Chain and founder of
Woodside Training Alison Austin

said that they should carry out a
communication strategy that would
to inform the consumers, suppliers
and customers in order to explain
the advantages of metal packing.

il
Il
General Secretary of CEVKO Mete
Imzer who stated the packing has
the biggest share within the general
wastes emphasized that the recycle
of the packing wastes have a great
importance. Expressing that Eruope
carries out activities within the aim
of recycling the 50 percent of the
packing wastes, Imer continued as
follows:” They are about to achieve
this goal. Their recycle target for the
year 2020 is 60 percent. The recycle
target for 2015 of Turkey is only 48
per cent. The industrials have a lot
to do in order to increase this rate.”

“We export packing to Europe”
The general secretary of Packing
Industrials Association Aslihan
Arikan who made a speech in the
afternoon session stated that the
packing is the dress of the product
and that it provided added value.
She gave information related to the
economic market of the packing:
“It possesses 80 billion dollars of
economy in the world. The biggest
market is in USA which followed by
China but it is estimated that China
will pass USA in the upcoming
period. The turnover of packing
market is 18 billion dollar in Turkey.
We are in the 20th in the global
list. The packing is a subject of
engineering and design. The packing
sector is much more equipped
compared many other sectors with
respect to human resources.”

Packing will not turn into metal
Starting his speech by saying the
metal packing is much advantageous
compared to the plastic ones, Turkey
Director of Total Oil Yasar Taskiran
continued: “We are able to put in
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metal everything that we cannot

put in plastics! It is packed more
easily and it is more solid. We also
purchase the metal cans 20 per cent
cheaper than the plastic ones. | will
believe that the packing will turn
into metal in the following period
and we are happy about that.”

Sarten brought health to the food
President of Suna Gida Giirkan
Renklidag started his speech by
saying: “There is a close similarity
between the importance of water
and oxygen for human and the
importance of packing for the food
products” and stated that Sarten

80 percent of share in the increase
of olive and olive oil export rate.

He continued as follows: “Sarten
Ambalaj( Sarten Packing] is the
oxygen of the olive oil export.”
Expressing that they used to
consider nothing but cultivating
olives, Renklidag summarized the
change in the industry as follows:
“We started to assess from now
which packing to use for our
products in the next year. We have
come to this by educating each other.
Turkey has 2023 targets with respect
to the export. In this context, there
will be a big need of packing. There
will be 20 percent more of packing
demands regarding olive and olive
oil export. Therefore Sarten will have
to work a lot.”
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The Chairman of the Association of Aegean Olive and Olive Oil Exporters
Girkan Renklidag says that million collective and million dispersed Ryegrass
trees can be provided to the economy if they are grafted.

resident of Ardes Zeytincilik
Pthat has exported the first olives

to America and Sunan Gida
Glrkan Renklidag says: “The olive
and olive oil has 3 billion and 800
million dollars of share within the
goals of the year 2023. | do not know
how much of this goal is realizable but
if we perform an innovation study we
might achieve it.”
Saying that they perform olive export
to many countries including America
and China, Renklidag said that they
have a new factory investment and
continued: “ We are about to finish
the construction of a new factory with
6 thousand square meter of closed
area within 20 decares land. We will
increase our capacity to 5 containers
or 50 tons per day”
Renklidag explained that they carry

out a project with Association of
Expoters, all shareholders of the
sector as well as the Olive Cultivation
Research Station and continued.
There are these 80 million of wild
olive trees that are also known as
Ryegrass. If they are grafted, they have
the roots that might give products
within two or three years and we can
graft the species we want. ”

“Sarten is our exclusive supplier”
Stating they have purchase can
packing from Sarten Ambalaj(
Sarten Packing) since the year 1988,
Renklidag says that they do not
purchase and can or pet packing
from anyone other than Sarten.
Renklidag continues: “There is an
entry between 30 per cent and 50
per cent with respect to small sized

packing. Therefore we see Sarten as
our solution partner. The company
providing the raw material consisting
the 50 per cent of it is my partner. One
of the most important properties of
Sarten is that they not evaluate the
companies according to their scales
and they give the same attention
anyone. There is a similarity between
the importance of oxygen for human
life and packing for any food.”

brands of Okullu Gida that provides

olive manufacturing along with
Cem Zeytin( Cem Olive), Okullu Gida
has another brand named “Adra”
that constitutes the elite products.
Okullu did not only expand its
product range via a giant purchase
last year but also carried its field
of activity to an upper level. Bought
Tukas from Oyak Group for 254
million 92 thousand TL, Okullu will
advance its new investments with
additional investments. Thinking
Turkey is the country where olive
trees can be cultivated in the most

I n addition to Onur and Kardelen

beautiful way compared to the rest of
the world, Cengiz Okullu believes that
the olive oil produced in Kaz Daglari
(Goose Mountains) are the most
qualified olive oil of the world and

he continues: Edremit is the region
where scratched olives are cultivated
while stone crusher type of olives
are produced in Ayvalik. The Gemlik
olives from Orhangazi and iznik
regions have a great taste”.

The olive used to be saved by brining
due to the difficulty of reservation
conditions and lack of packaging
diversity. The range is diversified as
the technology has come a long way.

Only Be Made With Love

The Director of Okullu Gida Cengiz Okullu who
thinks that olive tree has something attracts
the people just like the sea does states that
the food related works including the olive can
only be made with love.

“Sarten is a giant packaging brand”
The Company Director of Cem Zeytin(
Cem Olive) Cengiz Okullu says that
the packaging companies such as
Sarten are big change for the food
sector and that Sarten handles that
tough process in a very successful
manner and continued as follows:”
We need to admit that Sarten is a
giant packaging brand. The existence
of those companies is a change

for food cultivators. Just like food
industrials, Sarten is obliged to
handle with several processes with
multiple aspects. There is an equation
with multiple variables.”
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Turkish Olive Producers Are Achieving

Finding itself a place in outer market by adding effort to olive, Orhanoglu Food
is importing olive with high added value together with Onal and Stello’S brands.
Ismet Onal and his son Orhan Onal think that Turkey can only compete with in
the labor intensive products in outer market.

ounded in 1961, Today
FOrhanoglu Food exports %70 of

its production to 19 countries.
Stating that Turkey can compete
with foreign countries in labor
intensive manufacturing, ismet Onal
comments that: “We create high
added value to olive by slicing, filling
and making various packages. We
can make difference in the places
where industry is intense. We are
good at in the parts with flexibility

and labor force. Turkey cannot
compete with the industrialized
olive. You can watch olive trees for
10 minutes from the window of a
train which goes with 300 kilometer
per hour. We are competing with
them; that's why it is very difficult.
Peasants have to be supported in
table olive production. This support
will also reflect to our production so
olive sales to Europe will increase.”

Sarten; the best in its branch

Ismet Onal: “We have been working together with Sarten packaging for
more than 10 years because we like their work ethic and commerce.
Sarten is the best in its branch in Turkey. They are good in their
products and in their personality. They are good merchants. They know
how to satisfy customers. Their transportation is good.

Yenicag Food Planning and Marketing Manager
Erkut Yavas said that perception towards
Turkish olive had changed throughout Europe
notably in the Balkan countries.

ocated in Akhisar and known
Lwith Ece brand in the market,

Yenicag Food is exporting %40
of its production by selling olive and
olive oil to 36 countries. Started
as a marketing company of food
products in Ankara, the company’s
manager Yavas thinks that products
of the company need to be varied in

importance to the scene part of the
work.”

Erkut Yavas emphasized that
European people like the products
with low in salt but they are getting
used to the taste of Turkish olive
and there has been a good demand
especially from Balkan countries
for the Egriburun olive grown in

they did not see Saten as a provider
or a package firm but it was like a

order to increase export more. He
also states that “It is important to
present the products with conserved
food or hermetic cover packages

to the market” and he goes on:

“Tiny package consuming culture

is common in developed countries.
We wanted to have same features
with the products of other countries
when they are in the market by giving

Akhisar and a familiar taste has been
created. At the beginning of the first
enter to the market, our products
used to be criticized but now we are
welcomed well by them.

Our solution partner Sarten

Erkut Yavas underlined the
importance of package variations in
increase of export and he stated that

solution partner for them. He stated
that they never gave a negative reply
for any demands of the company. “We
share our need and problems and
they are able to search for solutions
for them. They can practice the
changes fast by adopting the fast
changes and activities in the market.
Therefore, Sarten is a leader firm in
package subject in Turkey.”
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Sarten To Join Forces

With Japanese Mitsui

Turkey’s biggest packaging firm Sarten has agreed into an agreement to
bring in Mitsui, one of the world’s biggest companies, as a partner with
15 percent of shares
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arten Sanayi ve Ticaret A.S.
has signed an agreement to
join forces with Mitsui & Co.,
LTD. ("Mitsui”) at a ceremony
which took place last night at
Ciragan Palace in Istanbul.
“We aim to become the number one
packaging company in our region.

After the transfer of 15 percent
shares of our company, which was
previously owned 100 percent by
our family, to Mitsui, we believe
that we would obtain a competitive
advantage in a wider region. In a
world gradually developing and
globalizing, we, as Sarten, are
making this partnership in order
to provide more quality, fast and
affordable products. Mitsui will
support Sarten’s swift growth
with its Japanese vision” said Zeki
Saribekir, CEO of Sarten.

Sarten, which is comes third in rank
of steel can production in Europe,
has 13 plants in Turkey, 1 in Russia
and 1 in Bulgaria.

On behalf of Sarten Board, CEO

Mr. Zeki Saribekir expressed

his gratitude at the signature
ceremony to Mitsui for their trust

in both Sarten and the Turkish
economy. Sarten Board and nine
representatives from Mitsui were
present at the ceremony.

Sarten management structure
remains unchanged after the
agreement. Founded 43 years ago
by Yusuf Saribekir and his family,
Sarten assumes the management of
the company and will continue with
the packaging production and sales
operations as before.

According to the announcement
made by Mitsui Head Office, Mitsui

has identified Turkey as a priority
country in its new Medium Term
Management Plan. It was also stated
in the announcement that “Equity
participation in Sarten will enhance
Mitsui’s efforts to benefit from the
economic growth of Turkey”.

“An upward trend in demand in
packaging industry is expected in
view of factors including population
growth, lifestyle changes and the
growing presence of women in the
workforce. For these reasons, Sarten
can be expected to achieve further
growth and development in Turkey
and surrounding countries” read the
Mitsui announcement.

Following this equity investment

in Sarten, Mitsui will create new
business opportunities by helping
Sarten to diversify its product range
to meet the needs of customers in
a wide range of industries and also
introduce cutting-edge packaging
technologies.
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The Design Makes

the Product Appealing

Dennis Findshammer, Purchase Manager of Royal Sanders which produce
approximately 200 million productions in the industry of cosmetsic,
talked about why they prefer Sarten for packaging
and the importance of packaging.

Can you give information about the sector and the
range of products of 150 year old Royal Sanders that
are served today?

Dutch pharmacist Nicolaas Sanders founded the
Royal Sanders Company in 1851 in Leiden producing
medical, household and shaving soap. As the
manufacture of body care products was considered
such an important contribution to national health

care and the well-being of the people it was granted
the Royal Warrant by King Willem [ll. Since its
establishment Royal Sanders has grown virtually every
year and is now a leading supplier of personal care
products. While many things have changed since 1851,
the principles on which the company was founded have
remained: continuous improvement, innovative ideas
and understanding the unique needs of the customers.
Royal Sanders’ production facilities include 34 filling
lines in 5 production departments producing: liquids,
aerosols, flammables, oral care and special products

Can you share quantitative information indicating the
amount of annual activities such as production and
sales of your company?

Royal Sanders is a highly diversified global business
with two production facilities in Vlijmen, The
Netherlands and in Preston, UK and an export share
of more than 65%. The dedicated production sites of
more than 90.000 square meters enables a production
volume of circa 70.000 tons and almost 200 million
units annually. Such statistical information does not
exist. But we export to several countries in Western
Europe and Middle-East. So millions of people will
probably use our products.

What is your number of offices and employees
across the globe? Is Turkey among these countries?
Two production facilities with offices in the
Netherlands and UK. The centralised production
facilities simplify operations allowing approximately
350 employees to work as an integrated highly efficient
team. Turkey is a very interesting market. Young

population with a big future and a many opportunities.
Unfortunately transporting personal care products
knows a certain maximum and Turkey is just too far
away.

How did your partnership with Sarten begin? Was
quality, design, style or price of products a factor for
you to choose Sarten?

We received our first shipment from Sarten on 06-
01-2009! Ever since Sarten and Royal Sanders came
closer to each other. The mix of flexibility, design and
price were the arguments to start up the business.
And also the open and clear communication between
the 2 companies. Design is
very important in the
cosmetic business.

The exposure of the

product convinces a
consumer to buy or not
in first place. Sarten
is very capable to
perform against these
standards. And in case
if specifications are not
met for some reason
Sarten is very quick in
reacting and replacing.
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Endpak Will Bring More
Customers And Production

Founded by Sarten, Endpak is the newest factory of the Aegean Region.
Sarten Packaging Aegean Region Manager Taner Oztiirk stated that the new
factory would give possibility for the customers’ need for various packages in
a fast way. The manager of the factory Ali Kiziloren states that the ongoing
automation would provide financial advantages.

What are the main differences of Endpak. We can use the advantage
Endpak from the other factories of of development by specializing in
Sarten? our new factory because we have
Taner Oztiirk: a specialized group focused on the
Endpak is the newest factory of production of industrial boxes in our
Sarten and the Aegean Region. new factory.

The plant used to produce boxes

for industrial usage separately What is the extent of the factory
in a tin factory in 2014. Then the and which products are mainly
plant moved to another place and produced?

started activity as the forth factory Ali Kiziloren:

of the region under the name of Endpak covers 9 thousand square
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meter area consisting of production
and storehouses. We have angled
box products which are used by
mineral oil, coking oil and paint
industry. We have a wide selection
changing from 20 liters to 250 liters
in round boxes. We work with the
greatest producers of the region.

Will Endpak export its products?
Taner Oztiirk:

We have some works from here

to foreign countries. We make
transportation to Israel and the
Middle East. Apart from the
products we import, most of the
products our customers buy from
us as full are also sold and sent to
foreign countries.

Aegean Region is in the middle of
both food and industry. Therefore,
we have the best place to be closest
to our customers. izmir’s location
as an export port also influences
our export studies.

How do you manage up-and-down
demands?

Ali Kiziloren:

We always keep our production

capacity high. Another reason for
having high capacity that we produce
various kinds of products. Our

aim is to send the products to the
customers fast. Our capacity need to
be high because we have to be able
to reply our customers fast.

What are your short term
expectations?

Taner Oztiirk:

Endpak existence here provides

Sarten to reach bigger amounts and
more customers in industrial box
production in this region. Industrial
boxes are the products both industry
and country need. There is an
increasing trend in the usage in food,
painting and mineral oil parallel
with the development of Turkey.
Therefore, this increase is the main
reason for our construction here.

Especially, with the change of
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standards and legislations towards
transportation of chemicals, there
have been different designs and
expectations from now on related
to this package production. There is
an investment that can implement
the necessities of legislation

which will accelerate the expected
production. We also put it into use
at the beginning of the year. We

are in the situation of comparing
the expectations in terms of speed
right now. We keep on serving our
customers with the documents
related to the package we have
recently bought.

Do you have ongoing technical

studies to increase effectiveness in

the factory?

Ali Kiziloren:

Automation studies are going on as
well. The purpose is to lower costs.
Another aim is to form a standard

and provide its continuity. Therefore,
the automation studies started in
Endpak continues both here and
other factories in the same way. The
main purpose here is to serve our
customers well by making the prices
more reliable for them. Our target

is effectiveness and better costs. 5S
studies and bare production studies
are going on in the factory. Also, bare
production and bare management
studies have started.

Endpak existence here
provides Sarten to reach
bigger amounts and more

customers in industrial box
production in this region.
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180 mL.’den 20 lt.'ye kadar sicak / soguk doluma uygun,
IML teknolejisiyle tretilmis plastik ambalajlar. ‘

38 mm.'deﬁgwm.'ye kadarcesitli caplarc]:;
pastorizasy! siterilasyona uygun kapaklar.

52 mm. ¢cap ile 230 mm. ¢ap arasinda ve 70 - > - N Zlklg.'da_n 20 klg'ye kadar_zgytiln, tursu, pleyn.ir
gr.'dan 10 kg.’a kadar silindirik metal ambalajlar. e gibi cesitli Uruin gruplart icin Uretilen kaseli
al ambalajlar.

Polietilen Tek katli ve cok katli (coex) teknoloji ile tretilen
Poli l 100 mLl."den 1000 mLl.’ye kadar sicak / soguk
olipropiten doluma uygun plastik ambalajlar.

120 ml."den 20 lt.'ye kadar her tirll
ve késeli metal ambalajlar.

w 'q,ml.‘iae 8 lt.'ye kadar degisi
'r uvarlak ya da koseli tret
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43 yillik bilgi ve deneyimimizle; gida, kozmetik ve
endustriyel drin sektorlerinin, metal ve plastik ambalaj
ihtiyaclarini karsilamanin gururu ve sorumlulugunu tasiyoruz.
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